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Los Accionistas

Johanna Rodriguez Proaiio

Por medio de la presente me permito informar que Hexagon Consultores Cia. Ltda.
durante el afio 2011 tuvo ventas totales por USD 326.890,81.

Los ingresos corresponden a consultorfas realizadas con los siguientes clientes y
proyectos muchas de las cuales se encuentran ejecutadas y unas pocas
permanecen en ejecucion:

www.hexagon.com.ec

ALADI (Diciembre 2011 — Abril 2012), “Apoyo al proceso de implementacién de
las politicas de marca para el fortalecimiento del sistema comercial de productos
Salinerito”

Agencia Nacional Postal (Junio 2011 - Septiembre 2011) “Estudio para
determinar parametros de la regulacion de precios en el sector postal
ecuatoriano y su impacto en el mercado”.

CONCOPE (Marzo 2011 - Junio 2011) “Contribuir al fortalecimiento de los
gobiernos provinciales en la gestion ambiental estratégica con énfasis en dreas
protegidas y compensaciones ambientales por licenciamiento de proyectos d
infraestructura”

Instituto de Estudios Peruanos (Julib 2011 -~ Mayo 2013) “Equipo de investigacion
IFAD - Young Rural Women 21st Century”

INCOP (Marzo 2011 — Marzo 2012) Determinacién de un modelo econométrico
para evaluacion e impacto econémico y social del Sistema Nacional de Contratacién
Publica.”

MINTEL {Diciembre 2011 - Abril 2012) “Necesidades TIC's de los ciudadanos:
anélisis de los factores de demanda de servicios TIC, indices de precios de los
servicios de telecomunicaciones”

SETECI (Abril 2011 — Noviembre 2011) “Evaluacién de Cooperacion Internacional no
reembolsable en la frontera norte.”
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8.  Honorable Consejo Provincial de Pichincha (Agosto 2011 - Mayo 2012 ) Programa
de alianzas publico privadas y buenas practicas de responsabilidad y sostenibilidad
corporativa”

Los egresos ascendieron a 326.579,67 los cuales corresponden principalmente a
pagos realizados por concepto de eventos, talleres, honorarios a los consultores,
muebles, enseres, equipos de computacion, itiles de oficina, depreciacién y
obligaciones fiscales.

Los productos y soluciones informaticas, desarrollados por la empresa desde el
afio 2010 han permitido estructurar nuevos productos y han permitido generar
ventaja competitiva a la Empresa.

En ese contexto la Empresa cuenta con nuevas alianzas estratégicas, las cuéles
permitirdn promover nuevos productos tales como la Certificacion S2M la cual
estarfa implementidndose a lo largo de este afio con la colaboracién de la
Fundacién S2M y la Camara de Comercio Ecuatoriana Britanica. Se espera
adicionalmente contar con socios estratégicos a nivel internacional principalmente
del Reino Unido

Eco. Johanna Alexandra Rodriguez Proaiio
Presidente Ejecutivo
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