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Señores s8f SUPERINTENDENCIA 
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De mi consideración: QUITO 

  

Pongo a consideración de ustedes el informe sobre de la situación 

financiera de la Compañía y el estado de Pérdidas y Ganancias 
terminados al 31 de diciembre del 2010. 

Para el 2010 pese a ser una año difícil económicamente las ventas se 

incrementaron en 17.700 dólares llegando a $ 98.260 de ventas en el 
2010 dólares que representa alrededor un 22 % del año 2009 

Así como los costos de producción aumentaron al 17,82% de nuestras 
ventas es decir son 73.951 dólares y nuestros gastos administrativos 
y de ventas suman 19.760 dando un total de costos y gastos por 

93.710 que es 24,42% del total de incremento en este 2010, quedando 

como utilidad antes de impuestos por 4.553 dólares   
Para este año con las utilidades obtenidas pagamos un impuesto de 
1.285 cabe señalar que este impuesto es menor que el año pasado 
por cuanto nuestros costos y gastos fueron mayor en incremento 
24.42% que nuestras ventas 21,97% pese a que seguimos 
beneficiándonos del uso de la amortización de nuestras perdidas de 
años anteriores, y queda un saldo disponible de accionistas por 3.268 

cólares 

La cartera al final del 2009 asciende $ 25.690 mayor en $ 7.226 del 
2009, y se debe al crecimiento en ventas y también la demora en 
pagos de clientes, lo que incrementa la falta de liquidez de nuestra 

empresa para la adquisición de nuestra materia prima y materiales que 
en cambio nos exigen el pago en un menor periodo 

En este año nos hemos visto en la necesidad de competir con 

productos de fuera del mercado y ha sido un impedimento para crecer 

mas como empresa pese a que el gobierno menciona que demos 

 



[VERERUT-Á. 
NEO RMS RAEE nacional pero en la realidad el mercado donde 

se compite , este anuncio es un mero pronunciado y a nosotros para 
poder vender debemos bajar costos incrementar descuentos con la 
finalidad de mantenernos y poder continuar haciendo empresa. 

Aspiramos a que en este año nos tomen en cuenta a la producción 

nacional y pequeña empresa para poder comprometernos en nuestros 

objetivos y realizar las metas cual es producir mejor y tener acogida en 

el mercado interno y por lo mismo incrementar nuestros ingresos. 

Atentament 

Lea 
-“Alberto Endara Pesantes 
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