
¡ al INFORME DE GERENCIA 

EJERCICIO ECONOMICO 2006 

VENDOTECK INTERNATIONAL S.A. 

En mi calidad de Gerente General de La Compañía VENDO TECK INTERNATIONAL S.A. 
presento el siguiente informe de actividades correspondientes al ejercicio 2006 

A. INICIO DE LA COMPAÑIA 

En el mes de julio del 2003 se realizo la constitución legal de VENDO TECK INTERNATIONAL 
S.A., se notarizaron los estatutos, pago de patentes, inscripción en la Superintendencia de 

Compañías, en la Cámara de Comercio, etc. 
El giro de negocio es la comercialización de espacios publicitarios en maquinas dispensadoras de 

producto y la venta que generen los productos en las maquinas. 

En el año 2006 se hizo un análisis del lento desempeño de la empresa, por lo que la Gerencia 
General realizó un plan de negocios priorizando la captación de clientes, antes que la 
comercialización de los productos en tas maquinas en sí. En este plan se detallaron los productos, 
competencia, ventas, flujos, recuperación para los 5 años siguientes. 

B. CLIENTES 

Desde inicios de las operaciones, hemos logrado con mucho esfuerzo captar, mantener clientes, 
e impulsar la venta en las máquinas dispensadoras ubicándolas en sitios estratégicos de Quito y 

Guayaquil, comercializado desde el año 2003 hasta diciembre de 2006 productos promocionados 
por nuestros clientes. 

Nuestro principal propósito es capitalizar la relación con nuestros clientes para juntos ir 
alcanzando nuestros objetivos. De esta forma, nuestra empresa pueda mantener y crecer sus 

operaciones tecnificándose conforme avanza la tecnología. 

C. ADMINISTRACIÓN DEL NEGOCIO 

Vendo Teck International ha sufrido algunos cambios en su estructura en referencia al año 

anterior, siendo la siguiente la estructura de la empresa: 

> Administración: 

. Presidente 

. Gerente General - Comercialización 

. Contador 

> Operaciones: 

. Jefe de Operaciones y Logística 

. Jefe de Bodega 

. Ayudante de Operaciones y Bodega 

 



D. SITUACION FINANCIERA 

El presente período refleja las siguientes cantidades: 

ACTIVO 58,361.38 

PASIVO 44,506.37 

PATRIMONIO 15,558.32 

PERDIDA DEL EJERCICIO (1,703.31) 

INGRESOS 66,079.85 

COSTOS Y GASTOS 67,783.16 

PERDIDA DEL EJERCICIO (1,703.31) 

E. OBJETIVOS CUMPLIDOS 

De acuerdo al plan de negocios desarrollado nos podemos dar cuenta de que las expectativas en 
ventas se superaron levemente en montos facturados, pero al mismo tiempo este año nos vimos 

en la necesidad de movilizar o transportar nuestras máquinas cambiando de sitios, rotando y 
cambiando de imagen a lo largo de este año, por lo que nuestros gastos se incrementaron lo que 
ocasionó una pequeña pérdida. De igual forma, cada vez más vamos desarrollando 
minuciosamente los mecanismos que van dentro de las máquinas para evitar más robos de 
productos en nuestras máquinas. 

F. EXPECTATIVAS PARA EL 2007 

Para el ejercicio económico del 2007 buscamos que VENDO TECK INTERNATIONAL incremente 
sus ventas a niveles superiores al 2006 en un 10% y asi generar un flujo positivo para los nuevos 
proyectos, tales como: 

- Cambio de oficinas 

- — Incremento de un operario para el área de comercialización 

- — Ingreso de un nuevo socio para apoyo gerencial 

- Planes estratégicos con nuestros clientes para incrementar nuestra operación a otras 
ciudades del país. 

Como empresa queremos lograr nuestras metas y objetivos de la manera mas eficiente, 
manteniendo nuestro esquema de impulsar nuestra propia tecnología de diseño de máquinas, la 
misma que confiamos, nos permitirá crecer y ser líderes en el mercado de Vending Machines . 
Adicionalmente queremos seguir consolidando la relación con nuestros clientes que nos han dado 
el apoyo desde el inicio de nuestras actividades, de la misma manera conseguir establecer 
diferentes alianzas estratégicas con ellos y con los nuevos clientes que se capten en el año 
siguiente. 

Agradezco la confianza depositada para la dirección de la empresa, comprometiéndome a apoyar 
y brindar mi mayor esfuerzo para el crecimiento y robustecimiento la misma. 
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Juan Pablo Vélez Salcedo 
GERENTE GENERAL 
Vendo Teck International S.A. 

 


