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De acuerdo a los Estatutos de la Compafiia EQTEK S.A., me es grato suscribir el
siguiente informe de Gerencia del afio 2008.

Durante el afio 2008 EQTEK se mantuvo como en afos anteriores, sin embargo no se
tuvo un crecimiento significativo.

Se pudieron captar clientes nuevos como Intercilsa, DBware y Florecot. No se perdio a
ningun cliente anterior y de hecho se hicieron servicios y proyectos para todos ellos.

En busca de tener una representacion de productos , se contactd y se obtuvo la
representacion para Ecuador del software de correo electrénico Scalix. El primer
cliente en este ramo fue el Hotel Hilton Colén de Quito.

También se trabajo en la creacion de dos sistemas para hoteleria: un sistema de venta
de tiempo de internet en prepago y un sistema de tarifacion telefénica. Estos dos
sistemas se vendieron al Hotel | Hilton Colon de Quito y
Guayaquil.

Como decision estratégica se buscara hacer sociedad con una empresa o persona que
tenga experiencia exitosa en el drea de venta de equipos de informatica, el objetivo es
complementar servicios con la venta de equipos relacionados a ellos.

Tanto el personal directivo como los empleados nos encontrarmos con el mejor de los

animos para enfrentarnos al reto del préximo afio, por lo que anticipo mis
agradecimientos a todo el personal por su esfuerzo y dedicacién.

Atentamente,

Diego M. LOpez Romero
GERENTE GENERAL

Quito, 22 de marzo de 2009.




