
INFORME DE ACTIVIDADES DEL ANO 2013 

A la Junta General de Accionistas de: 

SALCEDO MOTORS S.A. 

VENTAS 

Las primeras unidades ingresaron al inventario de Salmotors en el mes de Febrero del 2013 por lo que las 

ventas iniciaron en el mes de Marzo y hasta el mes de diciembre ascendieron a la cantidad de 

US$5.282.702. Desglosados de la siguiente forma: 
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Para mejorar la cobertura en el país se abrieron agencias en las ciudades de Machala y Cuenca y se 

hicieron acuerdos de sub distribución en las ciudades de Zamora, Ambato, Guayaquil, con esto se logró 

tener presencia tanto en el sur como en el norte del país. 

INVENTARIO 

Al cierre del año 2013 tenemos un inventario de 52 unidades por el valor de 3,775,765.53. 
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CRÉDITO Y COBRANZA 

Al finalizar el año la cartera de la empresa cerro en US$3'493.763.18 que corresponde a crédito directo que 

se ha otorgado a clientes de la empresa, estos créditos están debidamente respaldados con contratos de 

compraventa y pagare. 

PUBLICIDAD 

Durante el año 2013 se invirtió en publicidad la cantidad de US$269.849. Los rubros mas significativos 

fueron: 

- — Contratación de 100 minivallas a nivel nacional con la finalidad de dar a conocer las marcas SANY y 

SINOTRUK de las cuales somos distribuidores. 

- — Vallas publicitarias en Guayaquil y Santo Domingo. 

- — Prensa escrita y Radio. 

- — Elaboración de brochures de productos. 

INVERSION EN ACTIVOS 

La inversión en activos fue orientada a fortalecer el área de ventas y de soporte al producto los rubros más 

significativos fueron: 
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LABORES ADMINISTRATIVAS 

ASPECTOS LEGALES.- 

Para este periodo se ha cumplido de manera oportuna con todas las obligaciones de la empresa 

tanto tributarias, legales, administrativas y estatutarias. 

Se encuentra en proceso en trámite de la licencia ambiental y de patente municipal, al momento se 

está a la espera de la inspección final y permiso de bombero requisito indispensable para continuar 

con el trámite. 

Dentro del año 2013 se logró avanzar en el tema de homologación de los camiones, se realizaron 

las pruebas en la CCEICEV con lo cual ya solo se está a la espera de la confirmación por parte de la 

ANT y su respectiva publicación en la página web de la misma. Cumpliendo así con este requisito 

tan importante para comercialización como para la importación de los vehículos. 

CONSTRUCCION DEL DISTRIBUIDOR.- 

Se realizó el seguimiento diario a toda la construcción de las oficinas y taller del distribuidor. 

Se aportó con ideas para cambiar la distribución de los espacios con finalidad de aprovechar mejor 

las respectivas áreas. 

CONTABILIDAD.- 

La contabilidad está bajo la responsabilidad del Ing. David Barahona quien se incorporó a la 

empresa en el mes de Noviembre en reemplazo de la Sra. Kerlly Saverio 

Se realizó la contratación del sistema con la empresa Smart net quienes junto con personal de la 

empresa se encargaron de la implementación y carga de datos contables. 

Se han emitido reportes contables por cada línea de producto para un mejor análisis del 

desempeño de cada área. 

TALENTO _HUMANO.- 

Se creó y organizó cada uno de los departamentos de la empresa como son ventas, contabilidad, control 

de inventario y compras, talleres, venta de repuestos por mostrador, importaciones. 

Se inició el año con 7 personas y se cerró con 31, estas contrataciones fueron necesarias para incrementar 

la fuerza de ventas y el área contable. 
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Distribucion de talento humano 

    

-ng.Mnco. Marcelo Puente Gallardo 
Gerente General 

Salcedo Motors. S.A. 

id Direccion 

Mi Ventas 

ti Administrativo 

id Post venta - servicio 

+ Soporte 

si Otros


