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INFORME ADMINISTRATIVO CORRESPONDIENTE AL EJERCICIO FISCAL 2013

£l presente informe se formula por parte Lenin Avalos Cabrera en su calidad de Gerente de
INSTRUMENTECH CIA. LTDA, y en hel cumplimiento de sus funciones y obligaciones
estipuladas en el contrato y acstando lo estipulado en el Art. 279 de la Ley de Companias.

Quito, 9 de abril del 2014

Sehores:
Saclos de la Compania Instrumentech Cia. Ltda.

Distinguidos sefores,

Con agrado puedo decir que @ 2013, fue un aflo de concretar acclones, y eafatizar lo que se
planted en la plancacion estratégica de la Empresa. Los resultados obtenldos muestran
avances significativos, que permiten evidenclar las directrices impartidas desde la
gerencia con aval de La junta directiva.

Como un punto de partida indispensable ajustamos ¢l direccionamiento estratégico para la
elaboracion de un plan de desarvollo institucional 2014-2016.

Los objetivos planteados a la creacidn de la Empresa se ejecutaron en la medida que los

recursas ecandmicos nos lo permitieron,

En primer lugar se firmaron los contratos de destribucion y represeatacién de las marcas
BRUKER y PURITE.

En una junta general de socios establecimas el sueldo fijo de $500.00 americanos y se
realizd 1o atiliacsdn de cada uno de los socios que a la vez son empleados, monto que se
espera incrementar en ¢l 2014 slempre y cuando se logren concretar mis negoclos,

Se realizaron los mantenimientas preventivos de Jos equipos gue se encoentran en el paks
de puestra marca principal representada BRUKER. cumpliendo asi los convenios gue se
establecieron en el 2012, esta fue nuestra principal actividad laboral y econdmica en el
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primer semestre y es de donde provinkeron nuestros mayores ingresos que permitieron
sostener a la empresa y pagar los pasivos fijos tales como gastos administratiwos, sueldos,
servicios profesionales, etc.

Este primer semestre fue un poco irregular en la actividad econdmica ya que todas las
facturas que se emiteron fueron a crédito de hasta 3 meses por lo que en un inicio 1a
empresa vo gue mantener una deuda con los empleados por su sueldo, el cual en ¢l mes
de Junio se pudo cancelar en su totalidad y ks empresa comenzd a tener una mejor
estabilidad econémica, sin embargo el dinero que ingreso solo soportd Jos gastos fijos por
o que la empresa uvo que obtener nuevas pristansos, dinero gue fue necesana para
Jograr concretar y cumplic con dos de los proyectos mas que se presentaron coma son la
venta ded sistema de purificacion de agua a la UTMACH y la venta de un disolutor y turrax
2 la UCE, equipos que seran importados, entregados y facturados en el 2014,

En el transcurso del afo se realizaron algunos trabajos de mantenimiento correctivo y
preventivo de equipas basicos de laboratorio, esto nos permitié comenzar & tener
prestigio ¥ reconoaimienta en muchas otras instituciones piblicas y privadas que de
SOEUro en Jos proxamos afnos serd nuestros pring pales clientes,

Se realizaron compras de activos fljos tales como un computador de escritorio, impresora,
herramientas ¥ un termémetro que nos ayudarin a realizar con mejor desempeiio el
trabajo de los técnicas y la persona que lleva fa parte administrativa, se espera que en el
2014 se logre mantar una oficing completa y realizar la compra de muchas mas
herrumientas y equipos necesarios para logear ofertar y cumplir muchas otras serviclos
que se estardn promocionandao,

Coma principal actividad que se realizé este adfio fue la compra e importacion de un equipo
DEMO de nuestra principal marca BRUKER, el cual fue adquirido mediante un crédito
atergade por BRUKER y que deberd ser cancelado en el primer semestre del Z014. Equipo
que nos ayudard a realizac una mejor demostracion de la tecnologia y beneficios de los
equipos que ofertames, #5i coma para lograr concretar ventas de estos sistenmss que en
este afo no se lograron ya que fue muy dificil llegar y convencer a las potenciales clientes.
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Con agrado puedo decir gue ya manejamos una cartera mas amplia de clientes fijos gracias
a ks labor de todos los socios junta con mi labor administrativa y para el proximo ano se
pretende indagar mercados diferentes ¢ identificar nuevos potencales clientes.

LS gran inesnvenianes fue 19 pare seonomica vy gue en v 2012 su geeeranun pevdilss wl
camo ko indicod el balance general y la empresa tenia deudas con los socios, préstamos gue
s lograron concelor pareioimonte; y aungue ne han generuds nuevis pridsumes sises bhan
sido para poder invertir en negocios que nos van a generan ingresos suficientes para
rancolae rvlae octac dedac p qus la smpeecs tenga ina verdadera estahilidad econdmica
asi cumo un capital propio para la inversion de nuevos negocios, pero a pesar de esto
comu muestran los estados financleros la empresa logro generar ya una pequeds a
generacion de un utilidad las cuales seguramente serdn mayores para el proximo ado,

Come conclusion puedo decir que aungue la empresa aun no haya percibido aGn ganancias
significativas estamos bien encaminados para lograr un avance en Jos proximos aios y
lograr cumplir @ cabalidad nuestros objetivas planteados y comenzar a observar el
crecimiento econdmice esperado.

Agradeciéndoles la confianza y colaboracion prestada en este aiko, me reitero a su entera
disposicGdn para aportar cualquier Informacidn adicional que ustedes consideren
nesEaria en mh sentl 'nf?m, e ahers vamatn 4 ou comeidaracidn
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Lenin Rodrigo Avalos Cabrera
GERENTE
INSTRUMENTECH CIA LTDA
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