
Esmeraldas, marzo 27 de 2014 

Sres: 

JUNTA GENERAL EXTRAORDINARIA Y UNIVERSAL DE SOCIOS  

SUSAN SHOPPING CÍA. LTDA. 

Esmeraldas.- 

 

Dando cumplimiento a lo dispuesto por la Superintendencia de Compañías en la Resolución No. 

SC.SG.DRS.G.14.005 publicada en el Registro Oficial Nº 209 de viernes 21 de marzo de 2014, 

presento a la Junta General Extraordinaria y Universal de Socios el Informe de Gestión en donde se 

describen las actividades más relevantes ejecutadas en el año 2013: 

 

Por el año 2013 el sector de la venta de ropa de vestir, ha continuado su expansión, que se ha 

visto afectada por las restricciones a las importaciones, a pesar de esos inconvenientes la empresa 

apuntó por la expansión de sus proveedores, incursionando con una importación de ropa de niños 

de la compañía colombiana Offcors, teniendo buena acogida. 

Desde mediados del año 2012, comienza el funcionamiento como compañía de un negocio 

inicialmente familiar y el año 2013 tiene un año completo de operación, en el que los ingresos 

totales fueron de $1´078.689,70, con lo que se incrementó proporcionalmente en el mismo 

periodo en un 15% con relación al mismo período, lo que indica una buena gestión, relacionada 

con una mejora en el área comercial; los costos del mismo período se incrementaron un 7%, ya 

que aumentó  la compra de mercadería relacionada directamente con el aumento de las ventas; 

esto se muestra en una mejora en la utilidad bruta como en la operacional. 

En el mes de enero se realizó el pago de las obligaciones financieras pendientes al inicio de año. 

Se crearon dos locales comerciales, uno en el cantón Atacames a mediados de año y otro en el 

Centro Comercial Multiplaza a finales de año de la marca Totto, lo cual contribuyó en el 

incremento de las ventas, y de los activos fijos, por las reformas a los locales comerciales, siendo el 

crecimiento en proporción de ingresos y costos y gastos por la contratación de nuevos empleados, 

lo cual se reflejaró en las utilidades del ejercicio y se espera un posterior incremento proyectado 

en el año 2014 mediante las ventas en los locales respectivos. 

Para la creación de estos dos locales comerciales, se realizaron dos préstamos que sirvieron para 

las reformas necesarias de los locales comerciales aperturados, lo cual la empresa proyecta 

pagarlos en el mes de enero con las ventas de fin de año, para no incurrir en costos financieros 

mayores. Con la apertura de los nuevos puntos, se presume un aumento en las ventas de al menos 

un 15%, 

No se realizaron préstamos o negocios por parte de los accionistas a la  compañía, ni de la misma a 

los accionistas, socios o administradores”. 



Se procedió a cancelar parte del inventario inicial que se adquirió para cumplir con este 

compromiso. 

Con relación a la propiedad intelectual y derechos de autor, certifico que las licencias necesarias 

para el funcionamiento de la compañía, así como a la fecha las  obligaciones laborales y pago de 

seguridad social se encuentran al día”. 

Atentamente,  

 
Ing. Susan Garzón Verduga 

Gerente General 


