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Distinguidos Señores: 

En mi calidad de Gerente de la Compañía, me permito poner a vuestra consi- 

deración 

1.- 

, el informe del ejercicio económico del 2007. 

La compañía ha encaminado su buena imagen en el mercado local e 

internacional, tanto en calidad de servicio, como en los precios, 

a fin cumplir el programa de trabajo proyectado para este año. 

Estoy seguro, que nuestra compañía alcanzará las metas y objetivos 

que nos propusimos a futuro. 

He dado fiel cumplimiento a la disposiciones quese han adoptado 

en las Juntas Generales de Accionistas. 

Hemos tenido mucho cuidado en llevar a cabo las disposiciones le- 

gales, en todo lo que se refiere a asuntos administrativos, por 

lo que me permito certificar que, a la presente fecha, no tenemos 

ningún reclamo legal ni administrativo y, se ha cumplido con todos 

los requisitos de ley, con todas las instituciones de Control del 

Estado. 

Sé trato, en todo momento, utilizar óptimamente Tos recursos mate- 

riales y Humanos, por lo que, este año se ha registrado una utjili- 

dad. 

Como podrán revisar, en el ESTADO DE RESULTADOS, los gastos de la 

empresa son básicamente, todos aquellos que se los ha venido rea- 

Tizando todos los años, incrementados por la dificil situación 

económica que vive nuestro país. 

 



6.- La situación financiera de la compañía es de solvencia y seguridad, 

si consideramos los datos del Balance al 31.Diciembre 2007. 

La relación del Activo Corriente y el Pasivo Corriente, garantiza 

cumplir las obligaciones con terceras personas, sin dejar de men- 

cionar, que nuestra mayor obligación es con nuestro proveedor de 

ALEMANIA GROZ BECKERT KG. 

En cuanto a los resultados, los ingresos anuales fueron US$. 

914.131,38, Costo de Ventas US$. 423.716,18, los gastos de opera- 

ción US$. 468.598,59, quedando una utilidad operacional de US$. 

21.816,61. De ésta utilidad menos el 15% Participación Trabajadores 

y más los gastos no deducibles, se dedujo el 25% de Impuesto a 

la Renta US$. 8.274,06, quedando de Utilidad Neta US$. 10.270,06. 

7.- En conocimiento de los señores socios el resultado obtenido del 

ejercicio económico, se destinará para la repartición de los socios 

de acuerdo a lo que dispone la Ley y nuestros estatutos. 

8.- Nuestros Derechos de Propiedad Intelectual, principalmente Derechos 

de Propiedad Industrial no han sido afectados en el ejercicio 2007, 

razón por la cual no hemos ejercido ninguna acción de Propiedad 

Intelectual. Esta situación a permanecido por más de 5 años. 

Adicionalmente, hemos cumplido con todas las normar de Propiedad 

Intelectual y Derechos de Autor por parte de la compañía. 

9.- Como política de un buen manejo de mercado, procuraré mantener 

el prestigio y el buen nombre de la empresa, buscando siempre las 

mejores alternativas. 

Sin otro particular, suscribo el presente informe. 
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