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Antecedentes. 

El Gobierno Ecuatoriano ha basado el crecimiento económico del Ecuador apoyado en la 
inversión pública que ha gencrado importantes fuentes de trabajo y crecimuento en áreas 
omo la construcción, el comercio, el desarollo de proyectos hidrociécricos y caretras. 
La inflación para el 2018 fue de 0,27% y hubo un crecimiento económico del 1,0% que 
comparado con la región es bajo ya que el promedio fc de 3,5%. Este crecimiento se sustentó. 

«cn una mejora del precio del petróleo cuyo precro promedio fue de $ 62,00 por barril 

Ecuador cerró el 2018 con un crecamiento del 16% en su balanza comercial, aunque son aún 
mayores las importaciones que las exportaciones, según un informe de la Federación 
Ecuatoriana de Exportadores (Fedexpor). "La balanza comercial cerró el año con un saldo 
negativo de USD 508 millones de dólares”, dice el informe especial ExporData para ese año 
en el que se precisa que la balanza alcanzó los USD 44 102 millones. De esa suma, unos USD 
21 797 millones (49%) corresponde a exportaciones, en tanto que las importaciones 
ascendieron a USD 22 305 millones ($1%). 

  

“Con un PIB en torno a los USD 100 000 millones, y una economia poco tecmlicada que no 
acaba de despertar después de la cnsis entre 2015 y 2016, en el año 2018 las exportaciones 
petrolíferas se beneficiaron de un incremento del 30%, llegando a un monto de USD 8 973 
millones, Por el contrario, las no petrolíferas, crecieron apenas un 5% hasta los USD 12 824 
millones, indica el informe, Los principales productos de exportación de Ecuador fueron el 

año pasado, por este orden, camarón, banano, enlatados de pescado, flores y cacao. 

Ecuador cerró el 2018 con la recaudación tributaria más alta desde el año 2000. Según datos 
del Serncio de Rentas Intemas (SRD, el año pasado se recaudó 15.145 millones de dólares. 

Estacifra representó un incremento del 10.7 porciento en comparación concl 2017. Además, 
superó el récord alcanzado en 2015, cuando los impuestos generaron más de 14.300 millones 
de dólares. 

De acuerdo con los datos del SRI, el Impuesto al Valor Agregado fue el gravamen más 
mportante, pues representó el 44 por ciemo de la recaudaciones. Luego está el Impuesto a 
Ja Renta con el 35 porciento. 

Además, cl Impuesto a la Renta fue el rubro que más creció en 2018, cerrando con 5.320 
millones lo cual significó una vanación posrtiva del 27 por ciento, 

Los impuestos a la Salida de Divisas y de Consumos Especiales también aumentaron ca un 
9.9 y 38 por ciento, respectivamente.



Respecto a la recaudación tributaria por acuvidad económica, en cl periodo de enero a 
diciembre de 2018, las mayores variaciones e reflejan en los sectores de minas y canteras 
tonel $4, por cient; transporte y almacenamiento con el 61.4 por cient; agricultura con 
el 172 por ciento; financieras y seguros con el 11,6 por ciento; y actividades de salud con el 

10 porciento. 

Es muy importante establecer políticas y un marco jurídico estable que den una mayor 
«confianza a la empresa privada para atraer inversión y se pueda crear más fuentes de trabajo 
y también se mcentive la inversión extranjera para que de esta manera ingrese capital fresco 
que apoye al crecimiento del país en sectores como el agrícola, turismo, minero, petrolero. 

En marzo del 2019 el Ecuador ia a las umas para elegir sus autoridades seccionales en las 
¡que se podrá ver cuál podría ser la tendencia del electorado después de los 10 años de 
Revolución Ciudadana. 

INTERMIPETROL: 

La Compañía se creó cn Febrero del 2012, año que se logró obtener la distribución exclusiva 
de dos Empresas Americanas lídcres en su campo como Apex Enginering y Surek. La 
primera con la venta de un producto brodegradable líder mundial en limpieza de problemas 

de escala en cquipos de superficie y cn pozos y la segunda cn la claboración de estadios de 
laboratorio e implementación de plantas para incrementar la producción de petróleo con 
químicos, 
El objetivo del año 2012 fue hacer conocer los productos cn as empresas petroleras para lo 
cual se cfecró varias reuniones con los principales ejecutivos y también pruebas en los 
campos para que comprueben la efectrvidad del producto Rydlyme. 

  

"Al mismo tiempo se inició la calificación de la Compañía para particpar como proveedor de 
las Empresas petroleras públicas y privadas afin de constar en las bases de proveedores para 
que las mismas puedan comprarlos productos. 

    

La calificación tomo más de un año y recién a fines del 2013 obtuvimos la calificación en 
Petroamazonas y Enap Sipec. En el año 2013 se compró 1500 galones de Rydlyme con los 
cuales se efectnó varias prucbas con cl producto en empresas públicas y privadas teniendo 
resultados muy positivos tanto en equipos de superficie como en pozos. Hemos logrado a 

finales de año efectuar dos ventas a la Refinería dela Libertad, a la Empresa Unilever y la 
aplicación de un pozo cn Enap Sipee. 

Para el caso de Suntek se ha presentado propuestas a las Empresas Petroamazonas, Andes 
Petrolcum y Rio Napo sin efectuar ventas todavía. 

En cuanto al personal que labora tenemos un ejecutivo en el árca comercial y otro ejecutivo. 
a cargo de la parte de operaciones y la Gerencia General que a más de controlar áreas
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adminsstrtivas y financieras se encarga de efectuar los contactos con la Empresas petroleras 
ecuatorianas públicas y privadas. 

El año 2016 se redujo las ventas de la compañía comparadas con las efectuadas en el año 
2015 básicamente debido a que nuestro princapal comprador del producto Rydlyme que era 
"Operaciones Rio Napo. paso a formar parte de Petroamazonas, lo cual freno la posibilidad 
de seguir efectuando los trabajos debido a los problemas y retrasos de pagos con los 

proveedores que mantenía Petroamazonas, lo cual nos hizo tomar la decisión de buscar 
empresas en el sector privado para brindar nuestros servicios. 

  

El año 2017 fue un poco más dificil ya que prácticamente las ventas de Rydlyme se 
concentraron en una sola empresa Enap Sipec a quien vendimos más del 80% de nuestras 
ventas. Con Repsol seguimos vendiendo para limpieza de equipos de superficio pero en 
cantidades bajas. 

A Petroamazonas todavia no sc pudo ingresar y se hizo varias presentaciones cn el último 
“trimestre a otras Empresas privadas para poder ampliar el rango de clientes, cuyos efectos se 

espera obtener en las ventas en el 2018, También es muy importante hasta poder amplar el 
número de clientes seguir brindando un excelente servicio a Ensp Sipec para que sigan 
confiando en nosotros y cfectuar todas las gestiones necesanas para poder ingresar a 
Petroamazonas e iniciar venta a otras Empresas privadas. 

El último trimestre también efectuamos un acercamiento importante a Tecpetrol para ver la 
posibilidad de oftecer la tecnología de Tian pero lamentablemente al final tomaron la 
decisión de no aplicarla. 

Enal año 2018 Intermipetrol alcanzó unas ventas de 152.000 dólares anuales y una utilidad 
de 18.314,97 El hecho más importante se dr a fines del año 2018 con la firma de un acuerdo 
con la Empresa CPVEN para comercializar cl producto Rydlyme a todas las empresas 
petroleras y privadas con excepción de Enap Sipec, Repsol y OCP que serán atendidos 

directamente por Intermipetrol. Con este acuerdo se espera que para el 2019 podamos 
incrementar considerablemente las ventas de la Compañi 
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