
INFORME DE GESTIÓN 

ASAMBLEA GENERAL DE ACCIONISTAS 

DE HIDRÁULICOS MALDONADO GADZOVSKI CIA. LTDA. 

Quito, 15 de marzo de 2014 

Att 

Accionistas  

 Goran Gadzovski  Presidente 

 Franklin Maldonado Ávila Accionista 

REF.- INFORME DE GESTIÓN AÑO 2013 

 

Señores accionistas: 

En atención a lo ordenado por la Constitución de la empresa HIDRÁULICOS 

MALDONADO GADZOVSKI CIA. LTDA. y por la Superintendencia de Compañías, para la 

administración de la empresa es grato entregarles el informe de gestión del año 2013, 

periodo en el cual se obtuvieron los resultados planteados en el inicio de esta gestión 

administrativa. 

• Como primer objetivo se logra mantener en el mercado de comercialización de 

equipos y servicios en el área hidráulica y turbocargadores, logrando ventas 

que superan en un 10% al periodo inmediato anterior. 

 

• La frecuencia de las importaciones logra niveles de 2 y hasta tres importaciones 

por mes y se comienza a traer cargas que superen los 500 kg y que no sean de 

inmediata necesidad por vía marítima, logrando así un ahorro en los costes de 

los fletes internacionales. 

 

• Se logra llegar a nuevas empresas, pioneras en sus áreas con el abastecimiento 

de productos hidráulicos principalmente y se sigue realizando visitas periódicas 

a los clientes frecuentes. 

  

• Las utilidades generadas en este periodo se reinvierten continuamente en el 

propio negocio por decisión de la Junta directiva de la compañía. 



� Se logró establecer de forma clara los alcances de cada área de 

trabajo, para poder ofrecer a nuestros clientes servicios y 

productos de una forma rápida y efectiva, logrando dar 

soluciones técnicas y adecuadas. 

 

� Dentro del equipo de trabajo se han establecido funciones 

específicas para cada miembro, sabiendo cada uno las tareas 

que debe cumplir, sus deberes y obligaciones. 

 

 

• En el mes de noviembre del 2013 se adquiere un nuevo vehículo para la 

compañía cuyo objetivo es la movilización para los servicios en campo y la 

apertura de nuevos mercados que se visiten. 

 

• La rentabilidad de las ventas obtenidas en el año son mayores a lo esperado, ya 

que se logró un 20%, sobrepasando el 15% planteado en el inicio de la gestión. 

 

• Según lo acordado en la junta de accionistas, de la rentabilidad obtenida 

durante el año se espera reinvertir en la compra de mercadería en el área 

hidráulica, principalmente de productos procedentes de Alemania y Estados 

Unidos de América. 

Sin más detalles que mencionarles, espero que el año que viene cumplir con todos los 

objetivos planteados y que los superemos con creces. 
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