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Quito, 29 de Marzo del 2013

INFORME GERENCIAL DE LAS ACTIVIDADES DESARROLLADAS POR LA COMPANIA
“ANIMEDICAL CORPORATION" DURANTE EL ANO 2.012

Presentacidn

La empresa se cred a inicios del afio 2.012, acogiéndose en su comienzo a los principios de una
joven y emprendedora iniciativa, razén por la cual nos encontramos realizando los tramites
institucionales para obtener todos los documentos que garanticen  con  eficiente
responsabilidad su cabal funcionamiento amparado en las leyes especificas requeridas para
este caso. g

El objetivo fundamental de la empresa, es ofrecer con ética, disciplina y responsabilidad,
productos médicos de alta calidad y de reconocido prestigio nacional e internacional; objetivo
especifico. Realizar con calidad y calidez la comercializacion de insumos médicos requeridos
por instituciones y profesionales de la salud. Ofrecer instrumental quirdrgico de exigente
calidad solicitadas por los profesionales de la salud. Mantener la confianza ética y moral de los
profesionales de la medicina que se acogen a nuestros diligentes servicios.

La Compafiia AMNIMEDICAL CORPORATION S.A. fue constituida con un capital inicial de 5
1.500,00 (UN MIL QUINIENTOS DOLARES AMERICANOS), como consta en la documentacion
que justifica su razon sodal. Actualmente de su administracién son responsables dos
funcionarios calificados y con experiencia en labores especificas. Los mismos que tienen
participacidn de las acciones en un 30% y 70% respectivamente.

La estrategia que aplicamos para lograr la mision y visién de ANIMEDICA CORPORATION 5A.
es fomentar la motivacién y socializacién del personal, mediante su participacién efectiva en
la planificacion, gestién y capacitacion en la empresa, desarrollando asl la fortaleza de un
espiritu de trabajo técnico, corporativo y emprendedor. Esta manera de realizar nuestro
trabajo nos ha permitido seguir con seguridad y confianza este proceso empresarial,
superando as las debilidades que por I6gica se presentan en la dindmica de todo trabajo.

Ventas importantes

Para atender esta gestion, hemos recurrido al conocimiento y experiencia que tenemos del
mercado y sobre todo de las buenas relaciones con distribuidores colegas, quienes han
confiado de nuestra trayectoria, ética y honestidad personal, permitiéndonos de esta manera
conformar y mantener principios de una plausible relacion empresarial. Entre las principales
ventas del afic 2012 podemos mencionar las siguientes:

Hospital Enrique Garcés
Hospital San Bartolo
Clinica Metropolitana de Ibarra

Dr. Francisco Llerena de Ambato. 5
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NUESTROS PROVEEDORES:

MNos ha llevado paciencia, tiempo y recursos, elegir a nuestros proveedores que cumplan con
las exigentes calificaciones técnicas y legales requeridas a nivel nacional e internacional, que
nos aseguren ofrecer con calidad y calidez los requerimientos de nuestros clientes.

Podemos nombrar a los siguientes: -

ASTUS MEDICAL Instrumental de laparoscopia procedencia Brasil
BHIOSUPPLY Instrumental de laparoscopia procedencia Brasil
UMNILENE Malla y suturas procedencia Peri
EUFAR desinfectantes hospitalarios -procedencia Colombia
COOPERSURGICAL Laparoscopia y Ginecologla procedencia USA.
AMNALASIS FINANCIERD

Realizando el andlisis de los estados financieros de ANIMEDICAL CORPORATION, del periodo
2012, pude determinar indicadores muy importantes de revisar con el fin de ver |a gestidn
administrativa y la evaluacidn de la compafiia los mismo gue me llevaran a dar un informe mds
detallado de la liquidez, endeudamiento, solidez y solvencia asi como su eficiencia-
rentabilidad, por medio de los sigulentes indices.

Considerando que el negocio de la salud se esta volcando, en su mayor porcentaje, al sector
publico, somos consientes que tenemos que trabajar y participar en este sector.

Con la experiencia del afio anterior, y tormando en cuenta la declaracion de pérdidas y
ganancias, este afio estamos obligados hacer una capitalizacidn de los socios para poder
invertir en compras de instrumental.

Tomando en cuenta que ya tenemos definidos productos y proveedores con los que vamos a
trabajar, vamos a ampliar nuestra de ventas para poder llegar a nuestros clientes potenciales.

Todos estos aspectos como legalizar todos nuestros productos, ampliar la fuerza de ventas y
comprar en mayor volumen los insumos estoy seguro que el siguiente afio va ser mds
productivo tanto profesionalmente y econdmica para todos quienes conformamos la empresa
AMIMEDICAL.

@) Isla Genovesa N42-146 y Thomas de Berlanga
Oficina: (02) 5115 079

®© Fax: (02) 2451 721
Quita - Ecuador




QNiMmedJdiCcAl

Entre los clientes potenciales tenemos varios:

CLUENTES POTENCIALES.

INSTITUTO DE SEGURIDA SOCIAL.
HOSPITAL EUGENIO ESPEIO
HOSPITAL PABLO ARTURO SUAREZ -
HOSPITAL DE LA POLICIA

HOSPITAL MILITAR

MATERNIDAD ISIDRO AYORA
HOSPITAL METROPOLITANO
HOSPITAL DE LOS VALLES

HOSPITAL VOZANDEZ.

Gerente General

ANIMEDICAL.
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