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MARIO CAMPANA CIA. LTDA. - ANO FISCAL 2016

ANTECEDENTE.-

MARIO CAMPANA CIA. LTDA., desde la fecha en la que fue constituida como Compania Limitda ha
mantenido su gestion enfocada a la comercializacion de productos farmaceuticos, equipos médicos y
asesoramiento. Con este antecedente expongo a la Junta de Socios la gestidon del periodo fiscal 2016.

INFORME ECONOMICO.-

Sobre la base de presentacion de los Estados Financieros del periodo 2016, el porcentaje de cumplimiento
de ventas respecto al objetivo planteado ha sido del ?0%. El incremento en la demanda de los productos
que comercializa la compania y los servicios ofrecidos a nuestros principales clientes han sido los factores
determinantes para que los niveles de ventas se mantengan en crecimiento. En comparacién al balance
consolido del ano 2015, el porcentaje de ventas se ha incrementado en un 8% esto en parte a el
incremento en venta de equipos a nivel nacional.

El indice de liquidez reporta un resultado de 3.42. Se trabajard en el siguiente periodo fiscal para canalizar
los fondos en inversiones productivas para la compania.

Respecto a la propiedad que mantienen los socios en relacién a los acreedores (RAZON DE
ENDEUDAMIENTO), éste indicador reporta un porcentaje de 15%, lo cual indica que al igual que el periodo
fiscal anterior un porcentaje mayor del 50% de los Activos de la companiia continuan en propiedad de las
socios fundadores, lo que demuestra que este porcentaje se encuentra sobre los mdrgenes razonables de
endeudamiento externo y del Patrimonio Neto.

GESTION DE COMERCIALIZACION, CLIENTES Y PERSPECTIVAS PARA EL ANO 2017.-

La Gestidn de Comercializacién en el periodo fiscal 2017, se centrd en mantener y afianzar los servicios
prestados a los centros en relacién a la calidad y la entrega oportuna de los productos e insumos que
estos requieren.

Adicionalmente, se ha logrado incursionar en nuevas lineas de negocio relacionadas al mercado de la
salud, implementos de equipos y articulos son los potenciales productos sobre los cuales también se
trabajard para abrir un nuevo mercado en el nuevo periodo fiscal.

El excelente manejo en las relaciones con los proveedores y la implementacion de procedimientos
logisticos mds eficientes en la entrega del producto son factores determinantes que se mantendrdn, para
cumplir con los objetivos de eficiencia y eficacia.

PERSPECTIVA PARA EL ANO 2017.-
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MARIO CAMPANA CIA. LTDA., dentro de sus objetivos mds importantes para el presente aino centrard sus
actividades mds importantes en lo siguiente:

e Mantener y mejorar los tiempos de recuperacién de cartera una vez g ue los plazos de pago se
han vencido.

e Proponer a los accionistas alternativas de inversién, orientadas a canalizar los excedentes por
concepto de utilidades que la empresa genere.

e Incrementar las metas de facturacidon por ventas que se ha venido manteniendo en los periodos
anteriores.

e Diversificar la incursién de la empresa en el mercado en nuevas lineas para inversion y generacion
de servicios complementarios.
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