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El afio 2014 presentd desafios, dificultades, pero sobretodo generé nuevas y buenas
oportunidades para Greepo Energy tanto en ef &mbito comercial, como en el de negocios
para obtener mejores condiciones por parte de nuestro partner principal KUKA Roboter
GmBH; asi como en la participacién por primera vez en una feria comercial, con stand y
desarrollo propio.

En el ambito local. El afio 2014 para el Ecuader significd la continuidad de una politica
econdmica y comercial restrictiva y cada vez mas agresiva en contra de la empresa privada.
Regulaciones en cuanio a comercio exterior, normativa de impuestos y condiciones de
politica econdmica hacia productos provenientes del extranjero han creado inseguridad en el
area industrial y eso se ha notado en nuestras visitas a clientes. De todas formas Greepo
Energy S.A. debe prepararse para afrontar lo que el mercado vy la realidad ecuatoriana
demande.

Gracias al trabajo realizado durante el afio se pudo llegar a nuevos clientes con potenciales
proyectos, sin embargo la adopcion de la robdtica en el Ecuador sigue siendo lenta, Desde
mediados de afio emprendid la dificll tarea de cerrar un proyecto con GM-OBB del Ecuador el
mismo que a finales de afio pudo concretarse, logrando con esto el segundo proyecto a nivel
industrial de KUKA en el Ecuador, el mismo que nos genera gran expectativa debido a la
innovacion que conlleva.

Adicionalmente se logrd cerrar en el Ollimo trimestre del afio ventas con la Escuela
Politécnica del Chimborazo y la Universidad Técnica de Ambato para la provision de equipo
robético para sus laboratorios, o mismo gue aumentara el nivel de coberiura educativa que
KUKA vya posee en el pais y por ende el potencial de uso de equipos roboticos KUKA que
esto genera a mediano y largo plazo.

E} afio 2014 en términos generales fue un afio bastante dinamico en cuanto a la bisqueda
de nuevos potenciales clientes, sin embargo no se ha dado el salto de la propuesta a la
ejecucian de proyectos, pues creo gue todavia la resistencia propia al cambio asi como a lo
nuevo provoca clerta duda en ef industrial ecuatariano, pues también los costos de inversion
para un proyecto robdtico son elevados en contexto con  las circunstancias de ciertas
industrias,

En el aspecto juridico, tributario, social y demas. Greepo Energy 8.A. no ha presentado N
novedades en el afio 2014 / ?{




Greepo Energy

En el ambito financiero, los resultados del afio 2014 regisiran por primera vez ganancia lo
que se explica principalmente debido a un Gltimo trimestre del afio donde se concretaron
proyectos importantes. Dicho esto, el afio 2014, genera ganancias, y también utilidades para
la compafia. De esta manera terminamos el afio con mucho mejor desempefic que el
periodo anterior, y con mejores proyecciones para nuestra compafia en el corto plazo.

En consecuencia con lo expuesto, el 2014 para nuestra compafiia, se puede decior que
paulatinamente el negocio va tomando fuerza y posicionamiento en el ambito local, es asi
gue se presenta un panorama potencialmente positivo para este 2015,

Es nacesario también citar que hoy en dia ya no somas los Unicos jugadores en la mesa de
la robética en el Ecuador, pues desde mediados de afio, compariias como YASKAWA
Moteman y una similar de procedencia china, han empezado a ofrecer soluciones robéticas a
la industiia. Esto nos genera un reto y hace que permanezcamos atentos ante las
oporiunidades y desafios que puedan venir.

Por todo lo anterior agradezco a todos quienes formamos Greepo Energy y los invito a que
este ano 2015 nos acomparien en blisqueda de la consolidacion de esta compafiia.

" Atentamente.
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Oscar Roberto Cabrera Rodriguez
Gerente General
Greepo Energy S.A.




