*@ Greepo Energy

SOpofte teCnico ¥ expenencia que dicha compania pone a nuestra disposicion. hacen de la misma
nuUesiro mejor partner

En el aspecto jundico. nputane. social y demas obligacianes publicas gue Greepo Energy S A. esta
abligado. El ano 2013. se ha manejado con total normaldad v epegado esiricramente a lo que dichas
obligaciones asi lo exigen y demandan. lanto con los organismos respeclivos de control
qupbernamental y tamhién con los empleados de 12 compariia '

En el ambito financiere. los resultados del afc 2013 regisiran una perdida de 1SS 12.020:89 1a que
s¢ explica priicipalmente debldo a que. al tratarse dé un ant en el que nuestta unico cliente, ha
demostrado falia de compromiso v seredad en el Unico proyects robotizade llevads a cabo hasta
ahora por nuestra comparia Esto ha ocasionado que los gastos de operacion e inversion .en el
negocio sean mayores que los iIngresos generados. como se puede apreciar en la documentacion
financiera de Greepe Enefgy S.A Dicho esto. & ano 2013, no genera ganancias ni tampoco
utihdades para la compania. Sin embargo. logramos terminar € ano con un ultimo fiimesire con
mucho mejor desempeno que igual perodo det 2011, y con mejores proyecciones para nuestra
compafia en el corto y mediano plaza

En consecuencia con lo expuesto. el 2013 para nuestra compania. marco el imcio de un'negucio na
muy dinamico actvalmente. pero que debido a las circunstancias econémicas e industriales del pais,
nEs presentan un panorama potenciaimente positivo para este 2014 en ol que proyectos eh carpeta
asi como la consolidacien de nuesiro phmer proyecto robotizado v la planificacion del negocio nos
acerca hacia nuestro objetivo principal “Brindar soluciones robotizadas integrales”

Por todo lo antenor, estoy convencido que Greepo Energy S A tiene claras ventajas competitivas y
‘que nos encortrames en un momento clave, para abastecer y dar soluciones ante la creciente
‘demanda industrial de nuestro pais en sus diferentes procesos. relterando con esto la invitacion a
nuestros acciomsias @ que nos acompanen en un 2014 gue seguramente sera el despegue de las
seluciones robotizadas en el Ecuador.
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El ano 2013 presento desafios. dificuitades. pero sobretodo generd nuevas ¥ buenas oportunidades
para Greepo Energy tanto en el ambito comergial. como en el de NEQoCIos para opiener mejores
condiciones por parte de nuestro pariner principal KUKA Roboter GmBH. asi como lograr ruevas
alianzas comerciales con compantas relacionadas a bnndar soluciones dentro del area robotica.

En el ambito local. El ane 2013 para el Ecuador significa la continuidad de una paoiitica economica y
comercial restrictiva, pues regulaciones en cuanto a comercio exteror, normativa de impuestos
agresva y condiciories de politica economica hacia productos provenientes del extraniero en
celerminados sectores. han logrado que la perspectiva internacional hacia e! Ecuador. no sea la
mejor en los Giimos afos. Sin embargo. para Greepo Energy S A. esto representa no un obstaculo
sino un rete y nos pone atenlos hacia oportunidades gue dentro de este pancrama puedan
presentarse

Gracias al frabajo realizado previamente por Elimed Cia Lida  su estuerzo por abrir un mercado
nuevo en el pais y luego de que se otorgara a Greepo Energy S A la representacion de los robost
KUKA de Alemania. Greepo Energy S A desde mediados de ano emprendio la dificll tarea de no
solamente ser representante de una marca. sino brindar soluciones robotizadas inteqgrales. para lo
cual. se busco expandir su carlera de soluciones y ademas buscar nuevas alianzas

Después de la visita por parte de Erich Lahrmann. Director Regional de KUKA para Latinoamerica y
luego de que €l precisamente pueda observar £ modelo de negocio que Greepo Energy S A busca.
Se abtuve. el contar con la lista de precios oficial para la region como partner formal. A su vez. se
abrieron puertas con @l resto de integradores y partners en el mundo para el soporte necesatio en
caso de requeririo.

De igual forma como complemento a los equipos y soluciones que KUKA olrece, se busco lograr
alhianzas comerciales con empresas del ramo Tal es asi que en el mes de noviembre luego de
mantener varios dialogos y acercamientos. se ontuvo la representacion oficial para el Ecuador de la
marca Joulin de Francia: la misma que se especializa en la Ultma tecnologia en sistemas de
manipulacion y sujecion con patente propia y que ademas cuenta ton mas de 50 anos de experiencia
en el ambito industnal y hoy en dia sus productos y tecnologia son los mejores ¥y Mas puevos
sistemas en el mundo dentro de su categona,

Es imporante mencionar que gracias a DALC Cia Lida y su gerente Danilo Alvarado uno de

nuestros socios. € acercamiento y por sobretodo el entendimiento de 1a industria ecuatoriana para

las soluciones que Greepo Energy S A husca ofrecer han sido de suma importancia, pues es el J:l
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