6 de Enero del 2014

Ei ano 2013 presento desatos. dificultades, pero sobretodo generd nuevas y buenas oportunidades
para Greepo Energy tanto en el annoio comercial. como en el de negocios para oblener mejores
condiciones por parte de nuestro parirer pancipal KUKA Roboter GmBH: asi come lograr nuevas
ahanzas comerciales con companias relacionadas a brindar soluciones dentro del rea robdtica.

En el ambito local. Ef ane 2013 para el Ecuador significd la continuidad de una polilica ecqonomica vy
comercial restrictiva. pues regulaCiones en cuanto a comercio exierior. normativa de impuestos
agresiva y condiciones de politCa econdémica hacia producios provenientes del extranjers en
determinados sectores. han fograde que la perspectiva internacional hacia el Ecuador, no sea la
mejor en ias 4ltimos afos. S embargo. para Greepo Energy S A, esio representa no un obstaculo
sinc un relo y nos pone atentes hacia oportunidades que dentro de este panorama puedan
presentarse. '

Gracias al trabajo realizado previamenie por Elimed Cia. Lida.. su esfuerzo por abrir un mercado
nuevo en el pais y luego de que se olorgara a Greepo Energy S.A. la representacion de 10s robost
KUKA de Alemania. Greepo Energy S A. desde mediados de ano emprendid la dificil tarea de no
solamente ser representanie de una marca. sino brindar soluciones robotizadas integrales, para lo
cuat, se busco expandir su carlera de soluciones y ademas buscar nuevas alianzas.

Después de la visita por parte de Ench Lohrmann, Director Regional de KUKA para Latinoamérica v
luego de que &l precisamente pueda observar el modelo de negocio que Greepo Energy S.A. busca.
Se obtuvo. el contar con la Iista de precios oficial para la regidn como pariner formal. A su vez. se
abrieron puertas con el resto de integradores y partners en el mundo para el soporte necesario &n
caso de requerirlo.

De igual forma como complemanio a los egquipos y soluciones gque KUKA ofrece. se busco lograr
ahanzas comerciales con empresas del ramo. Tal &5 asi que en el mes de noviembre luego de
mantener varios dalogos v acercamienios. se obtuvo la representacion oficial para el Ecuador de la
marca Joulin de Francia: la misma que se especializa en la ulima iecnologia en sistemas de
manipulacion y sujecién con patente propia y que ademas cuenta con mas de 50 arios de experiencia
en el Aambito industrial v hoy en dia sus productos v tecnologia son los mejoses y mas nuevos
sistemas en el mundo dentro de su cateqor:a

Es importante mencicnar gue gracas 2 DASC Cia. Lida y su gerente Danllo Alvarado uno de
nuesiros socios &l acercamiento v por sotretodo e entendimiento de la industria ecuatoriana para
fas solucones que Greepo Energy S A nusca ofrecer. han side de suma importancia. pues es el
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soporte técnico y experiencia que dicha comparia pone a nuestra disposicion. hacsn de la rmsma
nuestro mejor partner,

En el aspecto wridico. tribuiario. sooal v demas obhigaciones publicas que Greepo Energy S.A. osta
obligado. El ano 2013. se ha manegjado con total normalidad v ajegado esinctameanta a lo gue dichas
obligaciones asi o exigen y demandan. tanto con I0s rgamsmos respeciivos de  controi
gubernamental y lambien con los empleades de la compania

En el ambito financiero. los resultados del arfic 2013 registran wna perdida de USS 12.020.8% 1a que
se explica principalmente debido a que: al tratarse de un anc en el que nuestro Unico cliente. ha
demostrado falta de compromiso y seriedad en el unico proyecto ropotizado llevado a cabo hasta
ahora por nuestra compafia. Estc. ha ocasionado que 105 gastos de operacion e inversion en el
negocio sean mayores que los ingreses generados, como $€ puede aprectar en ta documenacion
financiera de Greepo Energy S.A. Dicho esto. el afno 2013 no genera ganancias. ni lampoco
ulilidades para la compafia. Sin embargo. logramos lerminar et ano con un ultimo trimestre con
mucho mejor desempeno que igual periode del 2011, y CON mejores proyecciones para nuestra
campania en el corlo y mediano plaza

En consecuencia con lo expuesto. et 2013 para nuestra compania. march ef inicio de un negocio no
muy dindmico actualmente, pero que debido a las circunstancias ecanomicas e industriales del pas.
nos presentan un panorama potencialmente positive para este 2014, en el que proyeclos en carpeta
asi comg ia consolidacion de nuestro primer proyecto robotizade y {a planificacion del negocio nos
acerca hacia nuestro obietivo principal “Brindar soluciones robolizadas integrales”

Por todo lo anterior, estoy convencido gue Greepo Energy S A, tiene claras ventajas competitivas y
que nos encontramos en un mememMo clave. para abastecer y dar solucicnes ante la creciente
demanda indusirial de nuestro pais en sus diferentes procescs. reiterando con esto la invitacion a
nuestros accionistas a que nos acompanan on un 2014 que seguramente sera el despegue de las
soluciones robotizadas en el Ecuador

Atentamente.
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Oscar Roberto Cabrera Rodriguez
Gerente General
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