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CHINATREND S.A. 

Cuenca, 03 de Junio de 2013 

Señores 
ACCIONISTAS DE CHINATREND S.A. 

Ciudad. 

Señores Accionistas. 

Dando cumplimiento a una de mis obligaciones estatutarias, como Gerente y 
Representante Legal de CHINATREND S.A. pongo a su consideración mi 

informe de labores, correspondiente al ejercicio económico cortado al 31 de 
diciembre de 2012. 

Se inició el año con una concesionaria en formación. 

Durante el ejercicio económico se realizó los trámites para obtener los 
permisos de funcionamiento, se registró el nombre de CHERY 
CUENCAUTO, se suscribió convenios con cooperativas, financieras y bancos 
a fin de dar facilidades de crédito a los clientes para así generar negocios, se 
gestionó convenios con talleres tercerizando sus servicios tanto en mecánica 
automotriz como latonería para así poder cumplir a satisfacción las diferentes 
necesidades de los clientes por chequeos, servicios de mantenimiento, 

siniestros, arreglos varios, garantizando el derecho de los consumidores 
cuidando el buen nombre de la marca y generando confianza con los clientes. 

I 

Se direccionó las funciones de cada empleado en sus diferentes áreas a fin de 
que puedan realizar su trabajo en forma eficiente y de manera organizada. 

La introducción de la marca fue realizada apoyándonos en publicidad en 
diferentes medios: de comunicación como radio y prensa, se realizaron 
eventos, exhibiciones a nivel de los diferentes cantones de la provincia del 
Azuay, Cañar y parte del Oriente como Macas.
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Participamos en ferias como en el CREA, empresas como Continental Tire 
Andina S.A., eventos deportivos entre otros, participamos en un stand de la 
marca en el Mall: del Río, se visitó cada una de las Cooperativas de taxis 
direccionada por la UCCTA (Unión de Cooperativas de Transporte del Azuay) 
promocionando nuestro “Chery City Taxi”, se visitó las cooperativas de 
transporte mixto promocionando nuestras camionetas homologadas para 
trabajo. ] 

| 

Respecto a las ventas se obtuvo un ingreso de US$1.042,458,19 valor que se 
obtuvo de la comercialización de vehículos, repuestos, talleres, adicional 
ingresos tales como comisiones en ventas, descuento pronto pago y otros 
ingresos, 

El total de ventas en el periodo asciende a 76 unidades, distribuidas en los 
siguientes meses: | 

  

VEHICULOS 

MODELOS VEHICULOS 
  

  

  

  

  

  

  

a VEHICULOS   

  

  A
 

E
 

p
o
 

E
c
c
o
 

lu
a Y e
]
 

  

  

0a
30

3 
; 

00
31

1 
00

61
3 

AL
NI
CE
 

CR
OS
S 

y] 
TI
6G
O 

y 
DU

NA
 

  

VA
N 

PA
SS
 

AD
IM
IR
AL
 

F
U
L
W
I
N
S
D
 

F
U
L
W
I
N
 

HB
 

P
R
A
C
T
I
V
A
N
 

  

sw 
ji

 
[r

u 
jo
s 

ju
s 

Ju
s 

¡r
o 

ra 
| 

18
8 

Ju
n 

ju
a 

jo
s 
[u

 

mn 

en
d 
E
 

Co
al
 

ns
aa

ca
s)

 

VA
N 

C
A
R
G
O
 

G
R
A
N
D
T
I
G
E
R
 

    3 <=
 E a       

     



  

  

  

  

  

    
  

  

     
  

  

  

  

  

  

  

  

        

MESES O NUMERO VTAS VEHICULOS POR MES 
VEHICULOS 

14 
ENERO Y, 
FEBRERO 7 ? 

MARZO ma 
ABRIL 3 g 
MAYO 7 e 131 . 

a dd MO eos = 24411444400) AGOSTO 4 0 - 2 24 y 

SEPTIEMI Qo - 

mE > 223 EE OCTUBRE 2 ES 32855585 
NOVIEMBRE 5] ES 22333" 
DICIEMBRE 3] pS 268 
TOTAL 76 
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Como resultado de este año podemos indicar que los vehículos que más se 
acogida tuvieron fijeron las furgonetas Chery Van Pass, Chery Van Cargo, los 
autos Chery QQ-311 y las camionetas Grand Tiger 

Es importante recalcar el trabajo y la gestión que se realizó en la introducción 
de la marca y sus producto, con la intención y la predisposición total de tratar 
de romper esquemas tradicionales existente en nuestro medio, ante la 
costumbre de adquirir marcas conocidas, consideradas comerciales y de alta 
rotación en la que el costo de reposición es mayor, aspectos que desafían a que 
nuestros vehículos por su procedencia y por ser una nueva marca se convierta 
en un verdadero reto al competir en un mercado con marcas ya posesionadas y 
conocidas entre el grupo de potenciales clientes, aspectos que nos ha 
incentivado a desarrollar y fortalecer áreas que consideramos son 
fundamentales como es la excelencia en la atención al cliente, pudiendo 
afirmar que nuestro servicio nos han permitido generar negocios con los 
clientes más exigentes. 

De los informes presentados por el Departamento de Contabilidad, así como 
de los análisis de las cuentas del Balance cortado al 31 de Diciembre de 2012, 
se puede observar: '      



| CHINATRENSAA. 
! Estado de utilidades 
, al 31 de diciembre de 2012 

] 2012 
I 

INGRESOS VALOR USD TOTAL USD 

VENTAS NETAS 
Ventas vehiculos | 994 128.16 
Ventas de repuestos | 22 474.11 

Ventas mantenimientos o 14 814,782 

= VENTAS NETAS | 1031 417.05 
- costo de ventas > 
Costo de ventas vehiculos: 873 457.90 

Costo de ventas de | 18 518.44 
Costo de ventas 13 029.00 

= Total Costo de Ventas 90500534 

= UTILIDAD BRUTA EN 126 411.71 
Otros Ingresos 
+Comis. Vtas. bono | 3227.25 
+ Descuento pronto ' 7629.55 
+ Otros ingresos / 184.34 

= Total otros Ingresos ' 11 041,14 

= TOTAL DE INGRESOS 137 452.85 
+ GASTOS DE ADMINISTRACION Y 221 365.76 

= RESULTADO DEL | (83 912.91) 

| 

| 
El resultado de las operaciones del presente ejercicio es una utilidad bruta en 
ventas de $. 126,411.71, y una pérdida de US$ (83.912,91) del ejercicio, esto 
obedece al proceso de introducción de la marca en el primer año de vida y 
ejercicio de operaciones de la empresa, 

| 
Tenemos la certeza y seguridad de que por nuestro trabajo y gestión se logre 
sobrepasar o al menos cumplir las metas y objetivos propuestos para el 
próximo ejercicio económico. 

Reitero una vez más mi reconocimiento y gratitud a todo el personal que 
labora en la Empresa, así como a sus directivos y funcionarios por mantener 
su fe y confianza y espero vengan días mejores para todos nosotros que 
formamos parte de CHINATREND S.A.      



Para concluir hemos dado cumplimiento a las normas de propiedad intelectual. 

Atentamente, |     
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