Y INDUSTRIATEXTIL CIA. LTDA

En el drea de Recursos Humangs, Se ha mantenido el personal con el que
iniciamos o} afio, se ha realizado i:na alza da sueldas con el afdn de que las
parsonas puedas desernpenarse en multifunciones. Se ha realizado
capacitaciones en las diferentes éreas que han lenklo rasultados pesitivos.
El affo 2015 deja utilidades, lo qﬁe clérrubora un buen trabaja. Se propene una
relnverstén de fas utitidades en un punlo de venta direclo al consumldar final de
unrformes Industriales, y abrir una rama de moda que se plantea como un rubro
rentabla. Se debe incrementar para al;2016 las ventas, a través de reforzar e}
"-depaitamento comercial, de una venta mas agresiva, de reduccién de costos del
perL{clo. capacitacionas sobre alencién'{al cliente.
' E
Agradezea la cont'anza daposllada en mi lakor, en la que depasite mi mayor
esfuerzo.

. Atentamente.-
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Qluito DM, 1(} ;ie Febrero del 2016

Sefiores. 7
Junta General de Acclonistas

INDUSTRIAS MERAC CIA. LTDA.

Presente

AL Superintendencia de compaiias:
IN_FORME DE REPRESENTANTE LEGAL

Yo, Marla Isabel Mera Crigllo. En mi caiidad de Geronte Genaral desde el 1m0 de
abril del 2014 ¥ Representante Legal dq la comparifa INDUSTRIAS MERAC CIA.
LTDA. Me permito'p_cmer asu conslderaé:ién el sigulenta informe:

Se ha mantenido la ubicacién geogréﬁéa por ser un punto eslratégico a pensar
que se proyectaba una movili.z'acién de [és instafaciones.

Se hizo una modificacion el logetipo héséndonos en que tiena mejor recapcidn y
aceptackin en et cliente. El loge ha sidc; ya registrado en la Entidad Protectora de
Propiedad Intelectual, IEPI, sin presentar rechazo o problema alguno.

£n el tema comercial, se genera un incremento en ventas en comparacion al

- pasado afic 2014. Sin embargo, no es el esperado. Se han Implementado

eslralegias de comefclalizacion comkr capacitacién al personal, utilizacin de
nuevos materiales e innavacion en disefios, mejora en la cobertura de servicio a
nivel ha'cfdn_ai. La vanta al Sector Privado ha represantada ¢l mayor porcentaje de
ventas en relacidn a la venta al Sector Pablico, con quien se ha presentade una

_disminucidn en cempras a nugstra empresa. Sin embargo, la marca MERAG estd

siendo poco a poco mas recanacida en el mercado, destacandose por la calidad vy
puntualidad en las entregas.
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