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DYRMOVEZA CIA. LTDA.



Cuenca, 23 de abril de 2014

Senores

JUNTA GENERAL DE SOCIOS DE
DYRMOVEZA CIA. LTDA.
Ciudad.

De mi consideracion:

Cumpliendo con mi obligacion estatutaria, como Gerente vy
Representante Legal de DYRMOVEZA CIA.LTDA. presento a su
consideracién el informe de labores correspondiente al ejercicio
econémico comprendido entre el 01 enero y el 31 de diciembre
del afo 2013.

Al concluir este afio debo citar que la Empresa inicid sus
actividades comerciales el 07 de octubre de 2011, ha trabajado
buscando nuevos proveedores, asi como incrementando el
numero de clientes, manteniéndose en el mercado con la linea de
comercializacion de medicamentos, insumos y equipo médico.

Para el afio 2013 como se puede apreciar en los Estados
Financieros entregados por Contabilidad, se ha obtenido una
utilidad antes de la participaciéon trabajadores de US $ 12.100,90
detallado de la siguiente manera:

CONCEPTO BALANCES 2012 BALANCES 2013

Ventas 122.627,39 312.329,14
Costo de Ventas 96.775,81 253.568,88
Utilidad Bruta en Ventas 25.851,58 58.760,26
Gastos Operacionales

Gastos de Administracion 11.804,78 34.482,72
Gastos de Ventas 5.125,26 12.682,70
Gastos Financieros 67,16 132,61
Otros Ingresos 0,00 638,67
Utilidad antes de Ila 8.854,38 12.100,90
participacion

trabajadores




Como se puede apreciar en la informacién presentada, se
obtienen resultados favorables para la compafiia si los
comparamos en los del afio anterior; las ventas del ultimo
trimestre del afio 2013 aportan significativamente al resultado
positivo, se logrd incrementar el monto de ventas a los clientes.

Dentro del rubro de gastos, se encuentran los sueldos del
personal administrativo y de los vendedores que son los mas
significativos y gastos por servicios de personal contratado para
el desarrollo de las actividades de Ia empresa.

Reitero mi reconocimiento y gratitud a todo el personal que
labora en la Empresa, y espero para el afio 2014, aplicando las
estrategias de ventas programadas, satisfacer las necesidades de
los clientes.
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