
INFORME DEL GERENTE SOBRE EL PERIODO 2018 

Durante el periodo fiscal del 2017 la compañía obtuvo una utilidad de 27118.16 dólares con una 

venta secundaria anual de2'049.999.04 y en el 2018 una de 21736.48 de rentabilidad con una venta 

secundaria de 2'105.329.38; de estas cifras se desprende que la rentabilidad decreció con respecto 

al año anterior y que las ventas subieron aproximadamente en un 2.7% también con respecto al 

periodo anterior, pero hay que tomar en cuenta que la rentabilidad hubiera sido mucho mayor ya 

que se están cubriendo pérdidas de periodos anteriores que se amortizaron a cinco años y la 

compra de bienes que la compañía necesita para realizar su operación normal y después de haber 

cumplido con los compromisos financieros adquiridos se ha obtenido la utilidad antes mencionada. 

Cabe recalcar que en el último mes de este periodo se realizó la compra de un tercer camión 

Chevrolet NLR para la distribución en el centro de la ciudad de Cuenca y las principales ciudades 

donde distribuimos nuestros productos puesto que hay restricciones para la circulación vehicular 

de camiones con ejes de cuatro llantas; otro de los aspectos a destacar es que se realizaron gastos 

para el desarrollo de productos nuestros y proyectarnos poco a poco a tener nuestra propia línea 

de productos, también se continuó con la compra de varios equipos de cómputo pues los que 

disponían ya se encontraban obsoletos y la actualización del sistema central hizo que varios equipos 

no funcionen bien. En el departamento comercial se trabajó arduamente para realizar una 

reestructuración completa de las zonas y un cambio en el modelo de distribución lo que afectó 

positivamente al departamento de logística ya que las entregas se hicieron más eficientes y el índice 

de retornos, facturas anuladas y notas de crédito disminuyeron de manera sustancial. En el 

departamento de bodega se implementó controles para que los pedidos a nuestros proveedores 

sean de los ítems que tienen mayor rotación y aceptación en el mercado y que el inventario no vaya 

más allá de los 15 días de ventas secundarias. La empresa también incurrió en la compra de una 

codificadora y una banda transportadora la cual nos ha servido para hacer transformación de 

mercaderías y ofertar al mercado mayor variedad de presentaciones de distintas marcas. También 

se realizó la compra de un sistema de vigilancia mediante cámaras, monitores y puerta eléctrica ya 

que la seguridad de las instalaciones de la empresa no eran las adecuadas para este tipo de negocio. 

Por las nuevas alianzas comerciales realizadas se implementó una ampliación de bodega la misma 

que representó un gasto considerable para la compañía. Para el periodo 2019 se espera que sea un 

año mucho mejor ya que las alianzas que se han realizado con empresas nacionales y extranjeras 

son muy favorables para GREENBRA S.A. y se han sentado las bases durante el 2018 para que así lo 

  

       
ancieras, se ha operado de manera normal y se han cumplido a cabalidad 

d, laborales y tributarias. 

ese a todas las cargas 

Gerente GREENBRAL S.A.


