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Quito, 08 de mayo del 2012

Buscando una solucién a los problemas que normalmente tienen los usuarios
de los vehiculos a motor y vehiculos industriales se nos ocurrié dar forma a
un suefio de dos emprendedores que quisieron formar una Empresa que se
encargara de solucionar estos inconvenientes que el publico y las Empresas
normalmente tiene con estos vehiculos, por esto y por la conviccién de que
seremos los mejores, fundamos la Compafila SAEINSA SERVICIOS
AUTOMOTOTRICES E INDUSTRIALES CIA. LTDA, con numero de RUC
1792342732001 domiciliada en la ciudad de Quito en el barrio la Pulida al
norte de la ciudad, se completaron los tramites para su creacién ante los
organismos pertinentes y siguiendo todos los pasos que Ley de Compafifas
exige, se pudo completar formalmente la creacién de la Compaiiia el dia 12
de julio del afio 2011, luego de esto y para completar los siguientes tramites
legales se procedio a la inscripcion formal en el Servicio de Rentas Intey X:

febrero del afio 2012 cuando empezamos a dar forma a Qlﬁgal@'b
fisicas y contratar al personal que laborarfa en dighas mg@éc@@/
comenzamos a elaborar los reglamentos generales de la

procedimos a nombrar a los administradores y personal técnico qae se

encargaria de la parte de la produccién, comenzamos a facturar un promedio

mensual de 2.000,00 USD, nuestro objetivo bdsico en este afio de transicién y

crecimiento es seguir facturando un 25% adicional por mes, lo que nos

permitiria terminar el afio con un crecimiento sostenido del mismo

porcentaje, con lo cual nuestro crecimiento anual estaria asegurado, ademas

con la incorporacion de nueva maquinaria y herramientas acorde a la

realidad actual de nuestro medio y a las exigencias de nuestros clientes, ya

que ellos son la razon de nuestro existir como Empresa, la realidad del
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mercado interno de Servicios mecdnicos y en especial de los vehiculos
industriales nos obligan a esforzarnos mds para buscar nuevos nichos de
mercado, tomando en cuenta que la competencia es grande y despiadada,
sin embargo asumimos el reto y vamos pafa delante, para esto hemos
planificado que en los préximos dos afios la produccion aumente en un 80%
de tal manera que tengamos un crecimiento sostenible en el tiempo, con la
incorporacién del Dpto. de comercializacion y siguiendo las politicas trazadas
por la junta de accionistas esperamos cumplir con este reto, por ahora
tenemos un aumento de nuestras ventas y esperamos terminar el afio con
una proyeccién de ventas hasta diciembre de 25.000,00 usd.

GERENTE




