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INFORME DE GESTION GERENCIAL DEL PERIODO 2012 PRESENTADO A LA 
JUNTA DE SOCIOS DE EKOINSPECTIS CÍA, LTDA, 

Breve historia de la empresa 
La empresa EKOINSPECTIS Cía Ltda. fue constituida el 20 de abril del 
2011 en cumplimiento con lo ordenado en la Resolución N* 
SC 1J,DJC.G.11.0002173, fecha de su inscripción en el Registro 
Mercantil del Canión de Guayaquil con N? $959 de fojas 35607 a 
35.629. 

EKOINSPECTIS: tene como objeto social principal realizar las 
inspecciones de control de productos procesados, certificación de 
auditores, así como la prestación de servicios de capacitación para 
micro, pequeñas, medianas y grandes empresas principalmente 

Dado que EKOINSPECTIS imició operaciones técnicamente en 
diciembre del 2011, no existe histonal comparativo de ventas ni de 
indicadores económicos de dos perodos completos 

2. Evaluación de la situación de la empresa 

3. Proyecciones para el 2013 

2.1. Ámbito financlero-económico 

La visión de la gerencia fue de aprovechar la oportunidad que se 

abría cuando se dé la promulgación de la normativa para 
certificación de personas sin embargo dicha normativa ha 
demorado en su aprobación por parte de la autoridad respectiva, lo 
cual ha impactado en las ventas anuales 

Durante el año fiscal 2012 la empresa logró un total de ventas de USD 
3.638,93 y generó una pérdida de USD -9 706,25, Motivo por el cual se 
proponen a los socios absorber dicha pérdida por cuanto es la mejor 
manera de poder mantener a la compañía en operación Dichos 
ajustes están planteados en los estados financieros y se pueden 
realizar debido a que la principal acreedora de la compañía es la 
misma socia de la empresa. 
Luego del cyuste la pércida se fijana en USD 567,20 00 mientras que 
los gastos totalzarán USD 4 206,83 

2.2. Ámbito legal 

Durante el periodo evaluado y hasta la fecha de redacción de este 
informe, EKOINSPECTIS CIA,LTDA, no ha sobrellevado ningún tipo de 

demandas legales mu juicios laborales m de ningún otro tipo 

Para el 2013, se espera reorientar y aumentar las ventas en un 100% 
de aquellos servicios que estamos capacitados a brindar tales como: 
asesorías en buenas prácticas de manufactura, capacitaciones en 
metrología, entre otras transferencias de conocimiento más 
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especializados y profundos Con ello se buscará aumentar las ventas 
verhgnosamente y oblener ganancias de la operación ejecutada. 

Para el logro de esos objetivos se buscará mstructores altamente 
especializados haciendo la diferenciación con el resto de operadores 

de capacitaciones 

Y en el ámbito de asesorías, se buscará consolidar clientes fieles y 
satistechos de la consuitoría recibida Á la fecha de elaboración de 
este informe, ya ha sido negociada una asesoría para diagnóstico de 
BPM's 

Es todo cuanto puedo informar 

Guayaquil, 10 de fiarzo de 2013 

Wah 
Nathalie Yá; Naupay, MAE    
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