INFORME DE GERENCIA A LA JUNTA GENERAL DE LA COMPARIA
ELOGICEVENTOS S.A.
DE ENERO A DICIEMBRE DEL 2012

Quita, 16 de Abril del 2013.
SENORES SOCIOS,

Tengo la satisfaccion de presemtarles a voestra consideracion el siguiente informe de la
actividad realizadn por la EMPRESA ELOGICEVENTOS S.A. durante ¢ aflo econdmico del
2012,

PROPOSITO

El afio 2012 fue un periodo de cierta incertidumbre para la cconomia de! pais, ¢l plan de
gobiemo del Presidente Econ. Rafael Correa, nos tienc con muchas expeciativas ya que la
ayuda a Jos mas pobres nos estd llevando al caos, y todo el pueblo ecuatoriano gue no tiene
mis que hacer seguir pagando méis impuestos.

Todos estos factores han influenciado en los inversionistas, el turismo, las industrias, los
artesanos, comerciantes v las empresas de cirugia plastica que no tienen la suficiente
confianza para realizar nuevas inversiones y desarrollar en forma normal las actividades.

RESULTADOS DE LA EMPRESA

Por tratarse de un abo en el cual la inflacion subid hasta llegar al 5,41%, se puede decir que la
empresa ELOGICEVENTOS  tuvo buenas expectativas de ingresos a pesar de la gran
competencia del mercado,  disminuyd kas ventas por of temor de que estas protesis problemas y
nuestro inventario guedo muy alto, sin obtener 1a utilidad esperada.

El nivel de Jos gastos generales del 2012 es un 126,32% con relacion a las ventas, esto
significa que 1o hubo un buen mancjo en el costo del servicio y los gastos,

Estamos al dia en todas fas obligaciones con ¢l 1ESS, el SRI, y el Municipio con la Patente de
Fa compadtia.

CONCLUSIONES

La Gerencia se ha preocupado por mantener ¥ hacer ¢recer mas la confianza ganada a nuestros
clientes, lo que sin duda constituye un patrimonio intangible de mucho valor para la prosperidad
de ELOGICEVENTOS S.A.

La Empresa mantieno un grupo idéneo de empleados, mantiene una buena relacion laboral lo
que aywdado para el desenvolvimicnto diario del negocio.

Tengo a bien expresar a todos los socios y empleados mi profundo agradecimiento por su apoyo
incondicional.

RECOMENDACIONES

Se recomienda realizar mds publicidad para que este aho aumenten los clientes, y las ventas el
costo estd menos  que fa competencia esto nos ayudara para que auestros  clientes no dejen
nuestros servicios y logremos captar mis clientes,

tentamente,
ra. PA cuUsl
GERENTE



