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INFORME DEL REPRESENTANTE LEGAL SOBRE LAS ACTIVIDADES ECONOMICAS 
DESARROLLADAS EN EL 2006 Y PROYECTOS PARA 2007. 

EN SESION DE SOCIOS DE FECHA OCHO DE ENERO DEL DOS MIL SIETE, EL SEÑOR HUGO 
ORBEA EN SU CALIDAD DE REPRESENTANTE LEGAL, EXPUSO SU INFORME ECONOMICO 
DEL 2006 Y PROYECTOS PARA 2007, CONTENIDO EN EL SIGUIENTE TEXTO: 

CON RESPECTO AL INVENTARIO ENFATIZÓ LA VENTAJA DE HACER COMPRAS LOCALES Y 
APROVECHAR EL CRÉDITO DIRECTO DE LOS PROVEEDORES, Y REFORZAR LOS 
PRODUCTOS O LÍNEAS DE LAS QUE HEMOS OBTENIDO DISTRIBUCIÓN. 

EN RESPUESTA A LA DEMANDA DE MERCADO Y A LA MAYOR ROTACIÓN DEL INVENTARIO 
SE HIZO NECESARIO RECURRIR A PRESTAMOS PARA PODER APROVECHAR COMPRAS DE 
CONTADO E INCREMENTAR EL INVENTARIO, AL TIEMPO QUE PARA INCENTIVAR LAS 
VENTAS SE HAN DADO MAYORES FACILIDADES DE PAGO A LOS CLIENTES, DESCUENTOS 
EN PAGO DE CONTADO Y POSIBILIDADES DE PAGO CON TARJETA DE CREDITO 

HIZO REFERENCIA A QUE, COMO CONSECUENCIA DEL AUMENTO DE INVENTARIO VIA 
PRESTAMOS, SE LOGRO INCREMENTAR LAS VENTAS, PRINCIPAL RUBRO DE INGRESOS DE 
LA COMPAÑÍA, MANIFESTO QUE ESTAS CRECIERON EN UN 49%. 

EL ENDEUDAMIENTO BANCARIO DEL 2006 BAJÓ SIGNIFICATIVAMENTE RESPECTO AL 
2005. 

EL PATRIMONIO FUE FORTALECIDO POR LA REVALUACIÓN DEL ACTIVO FIJO EDIFICIOS. 

RESPECTO A LOS RUBROS MAS ALTOS DE GASTOS, HIZO REFERENCIA A SUELDOS Y 
SALARIOS, GASTO JUSTIFICADO PORQUE LA EMPRESA DA EMPLEO A 30 PERSONAS. 

PARA FINALIZAR SEÑALO QUE PESE A LOS FUERTES DESEMBOLSOS POR GASTOS, LA 
EMPRESA GENERO UNA UTILIDAD DE 15.365,01 ; DEDUCIDO EL IMPUESTO A LA RENTA Y a 
PARTICIPACIÓN DEL 15% A EMPLEADOS. E 

  

  

COMO PROYECTOS PARA EL 2007 SE ENCUENTRAN LOS SIGUIENTES: 

1.-REALIZAR ABONOS A PRÉSTAMOS GENERADOS PARA INCREMENTO DE INVENTARIO. 

2.-RENOVAR EQUIPOS DE COMPUTACIÓN, PARA DAR MAYOR AGILIDAD A TODOS LOS 
PROCESOS DE SERVICIO AL CLIENTE, ASÍ COMO PROCESOS OPERATIVOS Y 
ADMINISTRATIVOS. 

3.-REACTIVAR IMPORTACIONES DE LÍNEAS DE PROBADA RENTABILIDAD. 

4.-MEJORAR EL ASPECTO INTERIOR DEL ÁREA DE EXHIBICIÓN, CAMBIANDO LA 
DISTRIBUCIÓN DE MUESTRAS Y VITRINAS. 

5.-SUPERVISAR LAS COMPRAS DE MERCADERÍA PARA MANEJAR MEJOR ROTACION DE 
PRODUCTOS Y TENER MEJOR FLUJO DE CARTERA. 

6.-ANALIZAR LAS FACILIDADES DE CRÉDITO BANCARIO PARA NEGOCIOS DE CORTO 
PLAZO Y BUENA RENTABILIDAD. 

   

  


