
  

  

INFORME DEL GERENTE GENERAL EMPAQUES PLASTIMUNDO CIA. LTDA. 

A LA JUNTA GENERAL DE SOCIOS 
  

En el mes de julio del año 2011, Empaques Plastimundo Cia. Ltda., inició sus actividades 

comerciales buscando convertirse en el proveedor principal de las empresas del país de los 

insumos necesarios para los procesos de empacado y envasado de todo tipo de productos. 

  
Bajo| esta premisa se comenzaron relaciones comerciales con varios de los principales 

proveedores del país de los productos definidos por la administración de la empresa, como los 

suministros de mayor y fácil penetración. Entre los proveedores con los cuales se trabajó 

durante el año 2011 iniciando una relación comercial de largo plazo, se puede anotar a 

Fulipacking, Oyempaques, Oremplas, Alitecno. 

      

    
   

  
De igual forma se hicieron contactos en el exterior para comenzar las importaciones de un 

insumo requerido por las empresas exportadoras del país y que es contenedor de aire que se 

utiliza para rellenar espacios entre la carga a transportar. 

Con| estos antecedentes, se realizaron los primeros contactos para convertir a Plastimundo en 

roveedor estrella de empresas de reconocida presencia en el mercado ecuatoriano como: 

tlé, Negocios Industriales Real, Imprenta Don Bosco, Carvajal, etc. 
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Los|ingresos totales generados durante el año alcanzaron una cifra de US$59.925, lo cual hace 

preveer que en el 2012 y con una adecuada política comercial se podría alcanzar una cifra de al 

mehos US$200.000. 

La hitilidad generada antes del cálculo de participación a trabajadores e impuesto a la renta, 

fue de US$1.566 lo cual representa el 3% de los ingresos generados. 

Para el año 2012 y esperando alcanzar el nivel de ingresos anotado anteriormente, se estima 

que la utilidad del ejercicio debería estar en una cifra cercana al 15% de los ingresos. 

Tomando en consideración el nivel de ventas esperado, se hace necesario que para el 2012 se 

redlice una inyección de capital de trabajo con el fin de no generar problemas de liquidez en la 

empresa, sobretodo porque los clientes a los cuales se ha enfocado la gestión de ventas, 

mánejan como política de pago a sus proveedores plazos que van desde los 30 a los 60 días. 

  
Empaques Plastimundo, al ser una empresa creada en 2011, ha adoptado las NIF como base 

para sus registros contalles acatando lo dispuesto por la Superintendencia de Compañías. 
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Quito, 24 de febrero de 2012  


