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TECNIPREVEN S.A. 

INFORME DE LABORES Y RESULTADOS 

DELA ADMINISTRACIÓN ALOS ACCIONISTAS 

EJERCICIO FISCAL 2013 

Cumpliendo co lo asaiacid a a eiaciónvget, pongo onsseacón de 
¡os Señores Accionistas e Intormo e Actvidades y Resultados el Año 2013 

1) ANTECEDENTES - CONDICIONES DEL MERCADO: 
AN elaborar el Presupuesto y l Plan estatéico,espráramos que as autoridades 
de Cantol, (ESS y MRL) ejerzan mayor presón en as empresas para el 
unglmiento as ls lyes en mate de Segurdas y Saud Ocupacional, eto no 

se o y por sa cuneta xi uns buen ernca eve 1 espero y lo 
csrertado



a LOGROS: 

Tenemos une gran bese de cientos conciados que no nos han 
contrato, poro tampoco nos han rechazado, el inconveniente esque esta 
mater no es la prrtaa pea las emprasas, pero poco 2 paco van 

ceplando, esto auna potencias ins. 

Muy buena Imagen y resogo vs 1 competenca que es escasa y ena 
meri de casos denso ive, 

Hemos desatado racones con Grupos Imporantes del Exere y 
Locales, paa emprender uns poyecos grandes que estan tatjacos y 
ue sperames concretar el 2.014 y queso 

a) Ros de Serios de Vigencia de la Salus en Sociedad con GO de 
España 

bo Liiación paa clear Sitmas conv Incendos en Ri Napo en 
Consorcio. con ONDOAN, monto arormado $25 MAA 

€) Oleta de Senico a Acciona — Infuestucras de España en la 
Construcción d Los Teminales dl Mero de Guo en asociación con 
GO, monto aproximado $17 M4. 

9) Implementación del lan de Contingencia en o Napo en Ascciación 
ame Dr Ll Vásquez, monto aprocmado $150 M 

+) Este 2013 el Contato pra retar Sanácis en a Primera Epa del 
Mato de Quto con ACCIONA INSFRAESTRUCTURAS al único 

Sora corto 
 



3) DIVISIÓN COMERCIALIZACIÓN: 

31) ANTECEDENTES. 
Tecmpreren SA. ni00 el año 2013 como uno de os prinopaesproeesors de 

Seguridad y Sal en el pal. Deccamos Sempo y estuera en concreta negocios 
de ata arvergadura para aumentar nuesta cedidas  magon corporal 

Inesementamos ruevos cientes en un 10% y seguimos añnzánconos en puesto 
protestnalsmo tés para cortar el mercado potencia. 

E tjeivo presupuesta us superado para deañr el primo año con mooes 
coiscions comerciales y obara mayors prospectos de ventas. 

32) OESTIÓN BASE DE DATOS COMERCIAL 2013 

A Patata de Gin 0 d Eon 1213631 e IESO 42013 

reee; 3 tres gestado or mos 

33) VENTAS 2, 
COMPARATIVO VENTAS ANUAL 
  20m] 06 | a9 Jon 

[avec [ecos] 220 7069 
Fraajosprtiaiar — [$120.00 2223500 [-482 29810] 3562300 Facturado 20 ste] meses e12017 
Eto [Ezroza ae] er 0100152007003 500120720) 

    

  

  

            
 



  

35) CESTIÓN COMERCIAL. 
A - Roalzamos un curso genera! de Seputdad y Salus en ara. 

B.- Se conato un nuevo promedor gráfico para actualizarla página wat dela 
amprsa. 

O. Coneetamos comenios comercios con el Estudo Jutgco Vivanco 4. 
Vivanco y la Cámara de Inustias do Cuenca. 

D- Ofiatzamos un convenio comercial con la Imperiadora Seva para 
comerciar Equipos de Protección Persona. 

E. Assimos als Jomacas de Riesgos del Trabajo del 2013. 

F - Pacipamos del cuso de Seguridad y Sat en a Cámara de Indust de 
Perro 

 



GS - Partopamos del desspno de Riegos del Trabajo corespordente al 
úsemmari denuevo acuerdo eve ely 1ESS. 

A - Se precio la cracón el Sofware paa la Adminisración del Sistema de 
Cesión SAR. 

35) CONCLUSIONES 

En l año 2013, tuimos ol reto de competir con nuevos promedores que 
amercialzan sus products en precos más aconómicos. Tocava hay una 

resistencia en el mercado po contratar servicos de mayo aran. 
En la acusida, l mercado tene un mejor conocimiento de 1 tgición en 
Seguiéad y Sal. Las empresas se ceacon a conraar técnicos pora 
inplementar ciertas medias e cont y sUtoontatan serocos de Medion, 
Capacitación y Viglanca dela Sala 

Zocavia no hay una presión quremamenal par xr el cumplminto de la 
mata en Segurdad y Salud. Debemos buscarla manera de comerciar os 

producos con precios razonables para benofarlaacaplación dl lente. 

En est afo, hemos expandido nuestros senícos a dferents Prouncas para 
Esas un mayor profesionalismo y confenza ante un mercado corompid. 

En conclusión, es fundamental cortar con la mama: perseverancia de 
«omeriizacón pora genra un Incremento 6 veras y marcar una imagen de 
cterancación



37) CESTIÓNTELEMERCADEO 

A sata de Gu: 01 0 Enero 21331 e Dior 201 

BAC de Gastón. 

Clanes en Proceo: 1210 
Clanes Etoo 179 
Chana or Coca 040 
ai 

Toc 2300 

roma: 17 stones gestas poros



4) RESULTADOS ECONÓMICOS: 

Se anexa a este nom sl alace Dc 31/2012, y l Eta de Pérdidas 
y Ganancias det01 de ero al 31 de Dciomore del 2012, que se explican 
portado 

TECNIPREVEN S.A. 
ntc 

ESTADO DE SITUACION GENERAL, 
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5) EXPECTANVAS 2014: 
Esperamos concrtars menos dos delos proyectos sttuconses que vemos 
trabajando y que son: 

1) Roa de ilanca dea Saloon MG O. 
2) Segurdna y Saud Ocupacional yPrsacón Colsciva Tor Empresaria 

A IESSCONCVA. 
3) Sstema conve icendo en Compo Sacha de io Napo. 
4) Segurdas y Salus Ocupacional y gano de 1 Saw en a Segunda 
Fapa del Me de Qui, 
5 Vglanca de Seguridad y Sals en ls Municipios de Cuenca Hara y 

ato ylaPrtetura dl Azuay, 

Delos Sres Acciones 

Ing. José Julian Andrado,    
Gerente General Presento


