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I) INTRODUCCION

Al cierre del primer ejercicio fiscal, cumplo con la obligacion de

~ Informar a los Sefiores Accionistas, de los resultados obtenidos y las
tareas realizadas por esta Administracién entre el 1 de abril y el 31 de
diciembre del 2011. |

Aprovecho la oportunidad para informarles de los planes vy
proyecciones que tenemos para el afio 2012.
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1)

INFORME - 2011

Il - 1) Administrativo:

Se constituy6 la Compaiiia y tiene toda la documentacion Legal en Orden.

Se prepar6 y aplicé un Plan de Negocios que estamos siguiendo en las
actividades comerciales.

Elaboracién de Pagina Web, presentacién comercial, formato de oferta de
servicios y Contrato de Prestacion de Servicios.

Se firm6 Convenios de Referenciacion de Clientes con:

- Boris Guerra - Imbabura y Carchi.
- Roberto Pérez. . - Guayas.

- Camilo Fonnoll. - Pichincha.

- Roberto Brauer - Pichincha

- Luis Pastor - Azuay

- Maritza Vasquez - Manabi

Se elabor6 la politica salarial de los honorarios profesionales, sueldos y
comisiones tanto internas como externas (profesionales por contrato).

Se firmé un convenio de Asociacién con el GRUPO M.G.O de Espafia para
referirnos clientes segun el target mutuamente, presentarnos en Asociacion
a licitaciones publicas, utilizar su infraestructura de Servicios Médicos y los
equipos de ellos para hacer Vigilancia de la Salud y mediciones.

Se firmé un Convenio de Representacién con el Grupo Ferrada de Chile,
para ofertar Asesoria en clientes o actividades especificas como por
ejemplo Puertos.

Se firmé convenio de Colaboraciéon con la fima CBM Asociados para
desarrollar el Software para la implementacion del SART en las empresas,
seriamos la segunda firma en el pais que ofertaria este servicio.

Tenemos un Convenio con la Camara Ecuatoriana Americana para usar
sus instalaciones en los programas de Capacitacion.
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Il - 2) AREA DE COMERCIALIZACION:

El proceso de Ventas es, enviar una presentacién de la empresa y sus servicios
para obtener una cita con el maximo nivel del Mercado Objetivo, de la
presentacién se obtiene el requerimiento para enviar la Oferta de Servicios y si es

aceptada se procede a la venta.

Iniciamos las labores de Mercadeo el mes de Agosto y las estadisticas a la Fecha

son:

- Numero de Clientes en la Base: 275

- Numero de Clientes Contactados: 190
- Numero de Clientes Concretados:17

- . Numero de Clientes en Proceso: 144
- Nudmero de Negocios Fallidos: 29

DETALLE DE LAS VENTAS CONCRETADAS
Y MONTO DE LOS CONTRATOS:

MONTO
CONTRATO (SIN
CLIENTE IVA)
ASSA $1.800,00
SEPROFIN $1.200,00
CREDIMETRICA S.A. $2.450,00
CREDISISTEMAS S.A. $1.275,00
METRISEG S.A. $1.275,00
CMS $1.200,00
HOGAR 2000 $ 2.700,00
COOPERATIVA POLICIA NACIONAL _$4.500,00-—|
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ENI ECUADOR S.A. Estudio Hazop

$ 39.600,00

ESAIN S.A. Estudio Hazop $ 15.600,00
ESA CONTROL S.A. Estudio Hazop $ 8.400,00
TECNOESA S.A. Estudio Hazop $ 8.400,00
ENI ECUADOR S.A. Capacitacién $13.225,78
ESAIN S.A. Capacitécién $1.300,00
ESA CONTROL S.A. Capacitacién $433,33
TECNOESA S.A. Capacitacién $433,33
JULId VINUEZA DISENO $ 1.400,00
CRUZ BLANCA $26.700,00
BIESS $ 14.135,00
HERDOIZA CRESPO CONSTRUCCIONES S.A. $ 1.800,00
INDUTEXSA (GRUPO MONTENEGRO) $ 1.500,00
ALEXANDRA MONTENEGRO (GRUPO MONTENEGRO) $1.100,00
PATRICIA MONTENEGRO (GRUi‘-‘O MONTENEGRO) $1.100,00
PROTEXTIL | $1.600,00
POFASA $ 3.000,00
COMISION ENI ECUADOR S.A. $ 5.000,00
TOTAL:| $161.127,44
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Il - 3 RESULTADOS ECONOMICOS:

Ingresos 49.845.90

Egresos 47 444 20
Utilidad Ej. Antes Imp. 2.401,70

No considera recibido de ENI - GAS por $28.800 y pagado a M.G.O por este
contrato de $25.547,20 que estara compensado en Feb./2012 y que reflejara como
diferencia contra la Contabilidad Oficial a Dic.31.
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PLANIFICACION 2012

Separar el Area Comercia, la Administrativa y la Técnica y de Operacion para
obtener mejore eficiencia y enfatizar Mercadeo. -

Infraestructura propia.

Publicidad Posicionamiento. Marca TECNIPREVEN.
Mejorar y aumenfar relacion con referidores de clientes.
Presupuesto Ejercicio 2012, Anexo Nb. 2.

M.1.S, Anexo No. 3 y reuniones quincenales en la Administracién para controlar
cumplimiento del Plan de Ventas y Plan de Trabajo.
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