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 Con este informe les informo la circunstancia general de la empresa DAVIDENTAL CENTER CIAL 

LTDA expresando variables de ingresos egresos por pacientes correspondientes a los meses de 

enero a junio  y julio diciembre de 2015 En primer trimestre el ingreso de pacientes nuevos de 

los meses de Enero a Mayo  fue muy bueno mejoramos las ventas y superando algunas deudas 

con proveedores que se venían arrastrando además hubo algunos clientes que fueron referidos 

a nosotros  por nuestros buenos tratamientos, a partir de los siguientes meses hasta Diciembre 

fue se noto la crisis en el país especialmente en pacientes que necesitarían un tratamiento de 

mayor costo por lo que se tomo la estrategia de dar atención únicamente en los pedidos de  los 

paciente y no de hacer planes complejos de rehabilitación oral  , por lo que los ingresos no fueron 

los esperados en la programación del año, se incrementaron pacientes nuevos en gran cantidad 

pero los tratamientos que fueron realizados fueron de muy poco valor comercial por lo que la 

ganancia en horas se redujo considerablemente . 

Dentro de los de convenios  para una mejor afluencia de pacientes tuvimos acercamientos con  

empresas de guardianía privada, empresas petroleras, guarderías los cuales tuvieron resultados 

pobres. Pues el sector publico en materia de salud odontológica a promovido campañas para 

realizar cualquier tratamiento en centros de salud y no en medios privados .Ademas se 

realizaron convenios de comprar con proveedores quirúrgicos como implantes y aditamentos. 

Hubo un cambio importante en el proveedor de laboraorio dental  para mejorar los precios de 

los insumos que utilizamos con mayor frecuencia para mantener bajos los costos de 

manutención se hicieron algunas adecuaciones para mantener el área de trabajo con las mejores 

comodidades y poder ofrecer un mejor servicio.  

 

Se incremento al inventario interno especial mente en instrumental especializado para mejorar 

la calidad de servicio asi como instrumental básico para mejorar y agilitar el servicio prestado y 

asi poder superar los gastos de producción y tratamientos que el trabajo en si implica Por lo 

demás nos proyectamos como empresa a mejor el servicio y calidad odontológica para ser en 

pocos años una de las clínicas pioneras y de renombre en la ciudad de quito tanto en tecnología 

como en talento humano y profesional.  
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