INFORME DE GERENTE GENERAL
IMPORTADORA GALLARDO NOBOA CIA. LTDA.

PARA EL PERIODO DE ENERO 1ERO. A DICIEMBRE 31 DEL zo15

Quito, 11 de marzo de 2016

Senores Socios,

En ¢l afio 2013 se constituyd la Compania v se realizaron las primeras actividades
operacionales de compra y venta de productos.

Segiin estimaciones oficiales, en el afo 2015 la economia ecuatoriana afrontd v afronta en la
actualidad la crisis econdmica provocada por la caida de los precios del petrdleo, situacién
que ha perjudicado el poder adquisitivo de los consumidores v por ende las actividades
comerciales, en adicion durante el ano 2015 el Gobierno Ecuatoriano ha establecido
aranceles adicionales para ciertas partidas de productos, encareciendo de esta forma los
productos y restringiendo el consumo interno.

En este marco econdmico la Compaifila durante el ano 2015, obtuvo los siguientes
resultados:

Los activos corrientes de la Compania exceden a los pasivos corrientes en US$ 2.237,45; lo
cual origina una mejoria en el capital de trabajo y los indicadores de liquidez v solvencia.

Al 31 de diciembre de 2015 el activo asciende a USD 37.609,43 de los cuales USD 28.450,25
corresponden a inventarios de mercaderias.

Los pasivos ascienden a USD 34.264,82 de los cuales USD 33.021,91 corresponden a
cuentas por pagar proveedores y USD 342,91 a cuentas por pagar por impuestos.

El capital social al 31 de diciembre de 2015 es de USD 6.000 dividido en seis mil
participaciones de un délar cada una.

Los estados financieros adjuntos no incluyen ningiin ajuste relacionado con la recuperacion
y clasificacion de los montos de los activos y pasivos, que podrian resultar de esta
incertidumbre.

Durante el afio 2015, la Compaiifa obtuvo una pérdida de USD 3.632,55 , los socios de la
Compania con el objeto de revertir esta situacion y generar los ingresos v llujos de efectivo
suficientes para operar sobre una base rentable y cumplir con sus obligaciones han
disefiado un plan de negocios, cuyos principales aspectos son:

o Incrementar las ventas



Es un

Dotar de los recursos léenicos que le permitan disminuir en inventarios productos
de baja rotacion.

Efectuar un seguimiento constante al proceso de ventas y adquisiciones de la
Compafiia.

Adquisicion de productos-bienes y suministros que tienen alta aceptacion en el
mercado nacional,

Incursionar en nuevos mercados que permitan una comercializacion mayor de los
productos,

Control de los costos y gastos.

Evaluar v negociar con los proveedores que ofrezean facilidades en la forma de pago
y un mayor plazo de crédito.

deber resaltar la importancia del esfuerzo diario v sostenide de todos quienes

conformamos la Compania para alcanzar las metas propuestas v plantearnos muchas mas
para los afos siguientes, para afianzarnos como lideres en la importacion, exportacion,

produc

viom, distribucion v comercializacion, al por mavor y menor de: equipos de

electrénica, de computacion, de comunicacion v de telefonia celular; muebles v equipos de

oficina; electrodomésticos y linea blanca; equipos y articulos deportivos.

Para concluir, en el 2015 de acuerdo a nuestra planificacion, nuestra Compaiia
incrementara las aclividades comerciales de compra v venta, lo que permitiria obtener
ingresos v por consiguiente la generaciéon de los rendimientos esperados en los afios
venideros.

{(Gracias por su conlinua confianza.
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Sr. D gn F. Gallardo Nobhoa
Gerente General



