
EVERFLOR ECUADOR 8. 

INPORME DE GERENCIA 2019 

1. Desarrollo de EVERFLOR ECUADOR SA. 

A. Cumplimiento de Presupuesto. Ingresos y Gastos. 
El año 2019 para EVERFLOR ECUADOR SA, se presentó, como un año de crecimiento an 
Ingresos por ventas, comprado con el 2018 de 9,51%, dado el gran crecimiento del año anterior el 
2019 se consttuyo en un año de mantenimiento de cientes y consolación de negocios que nos 
permitieron aun tener un crecimiento, 

Encuanto a sus ingresos al 99,9% hacen pare e los operacionales dado que la empresa hasta el 
momento continúa encaminando sus recursos al go del negocio, y los ingresos se han destnado 
principalmente al pago de las cbiaciones ctas subsidiarias y proveedores enfocados en la 
"adquisición de metería prima, con el fin de dar cumplíminto os requerimientos de os cientes. 

En cuanto los costos y gastos, de acuerdo a lo presupuestado no no presentaran variaciones 
'grifcalvas, más que las relacionadas con el aumento en el nivel de ventas y los aumentos en 
costos de materias primas, por lo cual los costos de ventas presentan un aumento de 12%, tros 
gastos de signifcatvo sumento son los de distibución y transporte así como también las 
comisiones a vendecores, todos estos gastos relacionados con el aumento de las ventas tano a 
nivel nacional como las exportaciones, 

    

B. Algunas Cifras eo: 

Para os cientes de la empresa continúa siendo de gran importancia, todo el soporte técnico, dado 
el ato compromiso de Evertor para con sus cientes, que so demuestra a través do sus 
colaboradores, en el desarollo de ls nuevos productos, auditorias y asesorías que ha sido una de 
as ventajas compeñivas de Everfor. Asi como también el royectarse siempre y atajar en pro de 

la disminución de costos y gastos de os cientes y brindando siempre soluciones efectivas para el 
manejo adecuado en poscosecha de fores.



Activos: 
El porcentaje mayor de acivos esta ubicado en los Activos Corrientes con un 88%, lo cual Insica 
un grado de liquidez para la empresa necesario para las obligaciones que deben cumplas a lo 
largo del año 2019, En comparación con el año 2018 se presanta un aumento en los acvos 
corentes del 3%, representados principalmente en el incremento de deudores, lo amterior 
“soportado en el crecimiento e las ventas a crédito, y el crecimiento general de la operación sin 
“embargo se ha tenido un mayor contro de ls Inventarios los mismos que se han pocido dsminar 
un 13,70% que ha permitido maneja la operación de una manera más ofciente. El restante delos 
Acivos esta en fjos con un 12%. Los cuales en comperación con el año 2018 presentan un 
cambio porcentual en incremento, debido al ajuste de activos por derecho de uso para dar 
úcumplmieno ala normativa NFS. 

Pasivos 
Los pasivos totales están reprosentados an un 73% por comentes, siendo la cta más relevante 
bigaciones con compañías relacionadas con un Sa5%, Se continian canalzando más compras e 
importaciones de materias primas y algunos productos terminados a través de compañías 
relacionadas debido al ahorro en los cosos de dichos productos 

+. Indicadores Financieros. 

INDICADORES DE LIQUIDEZ 

Razon Corriente: Los rieles de liquidez de la compañta se sosienen en valores contables, para 
«el 2019 la compañía cuenta con USDS1,77 para cubrir cada dólar de sus obligaciones a coro 
plazo, lo cual Indica que aun la compaña tene un respaldo seguro para al pago de sus 
úblgacionos a corto plazo. 

Prueba Acida" Sila compañía tuviera la necosidad de atender todas sus obligaciones sin tener 
que liquidar o vender sus inventarios para el año 2019 la compañía contara con USO$1,08 por 
cada dólar de obligación, valor que ha aumentado con respecto al año 2018 el cual era de 
USDSOS debido a la disminución en el cierre de inventarios del año 2019 dado por un mejor 
manejo de ls inventarios on l año, 

  

Capital de Trabajo Cancelando el total de sus obligaciones la compañía contaría con 
USDSSS1.983 también se puedo determinar una disminución del caplal del trabajo en 

USDSIA 21,



INDICADORES DE ENDEUDAMIENTO 
Endeudamiento Total: Eltotalde os paslvos representa l 67% del tia de activos 

Apalancamiento Financiero: El patimonio de la compaña está comprometo en un 100% con 
los acreedores. 

Endeudamiento corto plazo: La concontración del endeudamiento corto plazo 0s de 73% 

RENTABILIDAD: 

Rentabilidad Bruta: El margen bruto dela compañía está 24,5%. 

Rentabilidad Operacional: La rntablidad en el desarrollo delobjato sociales del 5.45% 

Rentabilidad Neta: Rentablidad después de impuestos está en 320% 

Gestión Administrativa: 
Seguimos en la búsqueda constante de amplar nuestras Inons de negocios, tato nivel nacional 
como inemaciona, a consolación de nuevos producos buscando el Iderazgo del mercado y la 
eficiencia en costos. Esto nos va a pork seguir con el crecimiento del negocio de manera 

esquematzada enfocando nuestros esfuerzos en las mejores oportunidades ce rendimiento para 
Evertor 

2. Perspectivas para el año 2020 
Ante el panorama mundal y del pals, así como también el contexto oricola EVERFLOR 

ECUADOR SA. Tiene planteado para el año 2020 los siguientes objevos 

  

1. Conta acquisición de DAT a a Compañía Ciyysal, en al año 2020 se iniciará con as ventas de 
productos para la precosecña de fores, comenzando con el producto Danisaraba, el cual está 
programaco para comenzar en ju 2020. 

2, Una de las subcidares de OAT en Espuña que maneje bioestmuianes, algunos de sus 
productos so comercializan en el mercado ecuatoriano on oras industias, se comenzará a 
evaluar su introducción al mercado forcola. 

3. Segui en la búsqueca de nuevos cléntes para el crecimiento de la empresa y lograr la 
ú'comercalzación de nuevos productos en el mercado de las fores.



4, Para los nuevos productos seguí aprovechando las olacionos comerciales con clntes 
actuales y buscando la continuación de un crecimiento través do las lineas más recientes de 
la compañía 

6. Seguir trasajando en la conservación de los cientes actuales. Conscldando negocios con 
lentes de ata representación en ventas, así como también brindando soluciones efectivas 

mejorando la cacena de distrtucón de los productos. Más apertura a ventas rectas. 
3. Segui Mejorando el uso delos recursos y dea estructura de gastos. 
4. Continuar con los servicios prestados a los cientes ales como el análisis de muestras an 

laboratorio, y las cuales también están en caminacas la Adolzación del cent. 

  

3. CONCLUSIONES 
En elaño 2020 se ha estimado que la foriulura ecuatoriana tendrá consecuencias devastadoras 
relacionadas con la crisis actual, lo cual nos va a exjr estrategias de mercado más fuertes que 
nos permian sostenemos Como la empresa lcer en hicratación, encaminando esfuerzos a la 

Invovación y desarolo de productos tendientes a la solución de problemas cotidianos de las 
plantaciones de fores, asi como también impulsar las ventas de los productos que serán lanzados 
il mercado enel año 2020 

4. RECOMENDACIONES 
Por lo expuesto anteiormenta on la presentación del informe me permito recomendar a la Junta 
General de Accionistas la autorización corespondiene para no disbul las ubicades de ejercco 
ú"conómico de 2019 ya que por el momento los planes de la compañía es la regularización de 
úslgunas obligaciones para al año 2020 y a la culminación del año evaluar los excedentes de 
quidez para determinar una posible distribución de utliades. 

  

Aontamepte, 
EVERFLR ECUADOR SA. 
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