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Sd de Sociedades Señores . 
SUPERINTENDENCIA DE COMPAÑÍAS 
Presente.- 

A través de la presente, Yo, Jonathan Daniel Reyes Hidalgo con C.l. 171021237-2, Representante Legal 
de la Compañía Brancaleone S.A. con Ruc 1792305942001, Expediente 137619; entrego los siguientes 

documentos originales solicitados: 

e Informe de gerente del año 2013 

e Informe de Notas a los Estados Financieros del año 2013 
e Informe de acta de junta general del año 2013 

Autorizo al Señor Jefferson Daniel Rendón Mendoza con CCft 1726454406 realizar el trámite en 
referencia. 

Sin más por el momento me suscribo. 

Atentamente, 

  

Ledo. Jonathan Reyes H. / 
Gerente General 
BRANCALEONE S.A. Y 
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Quito DM, 10 de Marzo del 2014 
ia 

INFORME GENERAL DE GERENCIA 
EJERCICIO ECONÓMICO AÑO 2013 

Después de finalizar las actividades operativas y administrativas del año 2013, me permito 
poner a su consideración el informe correspondiente. 

Me da gusto informar inicialmente que hemos logrado salir con utilidad para el ejercicio 
económico 2013, lo cual era uno de los objetivos planteados. Igualmente puedo confirmar la 
apertura los últimos días del mes de Diciembre, de un segundo local comercial, el mismo que 
está ubicado en la ciudad de Machala. Hemos visto que Machala es una plaza de comercio con 
tendencia al alza y queremos aprovechar esto para el crecimiento de nuestras ventas. 

En efecto hemos validado que la venta al por menor resulta un negocio más rentable con una 
menor inversión, y seguiremos con este enfoque como estrategia de negocio principal. Así 
mismo, quiero señalar que hemos logrado conseguir un proveedor que nos otorga un precio más 
competitivo para los vestidos, lo cual se verá reflejado en el margen de utilidad que tendremos 
para la compañía. Adicional que hemos contemplado la opción de realizar una sola importación 
al año, pero de un volumen superior a los pedidos habituales nuestros. Esto nos ayudará a 
reducir nuestro costo de ventas y por ende incrementar el margen de utilidad. 

En cuanto a las líneas de negocios, estamos trabajando en ideas para ampliar nuestra cobertura 
pero esta vez enfocándonos en la exportación de productos desde Ecuador hacia el resto del 
mundo. Nos hemos reunido a nivel directivo y estamos seguros que encontraremos un producto 
con el cual podamos trabajar para la exportación y así contribuir con la balanza comercial del 
país. 

Confiamos en que el año 2014 será un año de crecimiento y de consolidación de la empresa en 
el segmento que estamos atacando. 

  

Atentamente, 

F — y ] 

Jonathan Reyes Hidalgo 
Gerente General 

 


