
INFORME DEL GERENTE DE EAGLECUADOR CÍA. LTDA. 

CORRESPONDIENTE AL PERÍODO ENERO-DICIEMBRE 2016 

Dando cumplimiento al mandato de la Ley de Compañías, pongo en consideración de los 

señores Socios de la Empresa “EAGLECUADOR CÍA. LTDA.” el INFORME DEL GERENTE, 

correspondiente al período Enero-Diciembre del 2016 

1.- SITUACIÓN ECONÓMICA DEL MERCADO ECUATORIANO: Por los consabidos problemas 

sucedidos en el año 2016, como son el terremoto en Manabí y la subida del IVA del 12 a 14%, el 

panorama económico del país se vio disminuido de abril a julio de 2016. Pero se recuperó 

milagrosamente, y de agosto a diciembre, hubo un buen incremento en ventas. Dando como 

resultado un año de ventas, por lo menos positivo. 

2.- SITUACIÓN CREDITICIA BANCARIA.- Los bancos de Guayaquil y Pichincha, cerraron 

operaciones crediticios hasta noviembre de 2016, los sobregiros aumentaron de cero a $1200 

por mes. 

3.- SITUACIÓN CON SRI.- Se pudo pagar el desfase en pagos del 2016, cuyo monto aproximado 

fue de $4000, con pagos con tarjeta de crédito financiados a 12 meses. A la fecha no tenemos 

ninguna cuenta pendiente con el SRI, por lo cual nos encontramos al día. 

4.- SITUACIÓN CON IESS.- Debido a la crisis antes mencionada nos atrasamos varias planillas de 

aportes, cuya deuda sumó $4200, deuda que se financió a 12 meses. Actualmente nos 

encontramos al día. 

5.- DEUDAS DE EAGLECUADOR CON BANCOS.- Son los siguientes: 

Mutualista Pichincha: $2.700 cuotas de 504, vence octubre de este año. 

Banco Guayaquil: $8.000 

Banco de Machala, préstamo cancelado. 
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6.- MARCA NEVADA.- Esta marca fue vendida a otro importador por $6000. 

7.- MERES Y ANALISE.- En especial se ha crecido en los locales de Centros Comerciales como 

son: Natura, Punto Natural, y Only Natural. 

Se ha crecido en ventas en general en un 10%. En provincias se ha abierto las líneas de Analise 

en Ambato, Santo Domingo, Latacunga, Tulcán e Ibarra. 

La línea Meres ha crecido en un 10% a nivel nacional. 

Actualmente estamos trabajando con 6 impulsadoras. 

8.- NUEVAS LÍNEAS.- El año 2016 creamos la línea Loles, que se ha mantenido con una venta de 

$1000 mensuales. 

La línea Analise Profesional fue creada en Marzo de 2017 y esperamos será de gran desarrollo 

para Eaglecuador este año. 

9.- CONCLUSIONES DE GERENCIA.- Se ha visto una recuperación del mercado ecuatoriano 

hasta abril de 2017. Esperamos trabajar con igual cantidad de personal y poder aumentar las 

ventas un 10% en lo que resta el año 2017. 

Quito 17 de abril de 2017 

   JORGE FERNANDO CORAL PAZMIÑO 

Gerente Eaglecuádor Cía. Ltda. 

 


