INFORME DEL GERENTE DE LA IMPORTADORA MANUEL PESANTEZ & HWOS CIA. LTDA. QUE PONE A
CONSIDERACION DE LA JUNTA GENERAL DE SOCIOS.

Sefiores Socios:

Con el objeto de dar cumplimiento a las disposiciones contempladas articulo 124 de la Ley de Compafiias y las
emanadas del Estatuto Social, pongo a su consideracidon, el informe de labores correspondientes al ejercicio
econdmico del afio 2011.

1. GENERALIDADES.

Se han cumplido las disposiciones emanadas de la Junta General de Socios los Reglamentos y Estatutos de la
Importadora Manuel Pesantez & Hijos Cia. Ltda., constituida mediante Escritura Publica en la Notaria Cuarta del
Cantén Cuenca, el 19 de enero del 2011.

Con respecto a la documentacion contable, correspondencia en general estdn en buen cuidado. Los Estados
Financieros, los libros principales y auxiliares estan respaldados con sus soportes; los saldos de las cuentas

reflejan la real situacién econémica y financiera de la Empresa.

2. ESTADOS FINANCIEROS

i ~ CUENTAS | ANo2011
i Activo 1109,38

| Pasivo | 0

| Patrimonio | 1109,38

{ Resultados g 0

El rubro de activos refleja el valor en efectivo depositado en la entidad financiera Produbanco en una cuenta de
Integracién de Capital por el valor de § 1.000 délares de capital suscrito para la constitucién de la Importadora
maés los respectivos gastos pre operacionales, justificados como aporte de los socios para futura capitalizacion,
considerando lo establecido en el articulo décimo primero de la Resolucion SCILICI.CPAIFRS.G.11.010 del 11 de
octubre del 2011 en que se ha aplicado directamente las NIIF para PYMES.

3. RECOMENDACIONES.

Este aflo culminaron exitosamente varias iniciativas que contribuyeron a lograr los resultados proyectados. La
clave de nuestra estrategia estd en mantener la visién de largo plazo y en el crecimiento organico, la excelencia
en el servicio, la ejecucién efectiva, y en hacer de cada reto una oportunidad.

Ademads, crecer rentablemente es una de las prioridades de 1a empresa. En relacién a las iniciativas implantadas
para servir a nuestro mercado doméstico, trabajaremos con la conviccién de que la Unica opcidn viable para
alcanzar el éxito es convertirnos en un socio estratégico de nuestros clientes y tener una red de distribucién cada
vez mas extensa y eficiente.

Por ello, trabajamos en continuar la evolucion de varios programas y proyectos, que permitan ofrecer mejor
atencién a nuestros clientes a través de portafolios focalizados y métodos de evaluacion del servicio; el sistema
de planeacién de la distribucidn, para programar visitas y reducir tiempos y distancias de recorrido, y los equipos




de refrigeracion bajo cero, que instalaremos para nuestros clientes respaldados en el concepto de ofrecer a los
consumidores productos en excelente calidad.

Seguiremos planteando metas ambiciosas que contemplen el fortaiecimiento de nuestra posicién en el mercado,
COMO una empresa con reconocimiento por su servicio e imagen, y por la calidad de sus productos. No
perderemos de vista el futuro y sus potenciales retos, Eso nos permitird mantener nuestro liderazgo, inspirar

orgullo, pasién y compromiso en todo lo que hacemos y tener en claro que el servicio de excelencia es y seguird
siendo nuestra Unica opcién.

Atentamente,
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