MAXFUNCION s.A.

Guayaquil, 30 de mayo del 2012.

Senores )
SOCIOS DE LA COMPANIA MAXFUNCION S.A.
Presente.-

Sefiores Socios:

Me permito poner en conocimiento de los Senores Socios de la
Compania MAXFUNCION S.A., el Balance General y el resultado de
Perdidas y Ganancias correspondiente al Ejercicio Fiscal 2011, los
mismos que se encuentran a sus disposicion en las oficinas de la
empresa.

El ejercicio econémico que termina, sus resultados nos demuestra que
se cumplieron ampliamente las metas propuestas. Las ventas
aumentaron un 50% con relacion al periodo anterior, tomando en
cuenta que solo se conto con 6 meses de operacion en el ejercicio del
2010.

Cabe destacar que se consolido al cliente mas importante que se ti€ge
se logro aumentar el tipo de servicio y suministro de equlpos,'Lé/qﬁe
influyo enormemente en el resultado final. sV
s \3?

La venta del periodo fue de $ 365.302,02 de los cuales,\ﬁ \130,@6@
correspondié a venta de equipos, $ 92.552 correspond;@ @ mago
obra y $ 137.406 a suministro de repuestos. Con resbecg)\a@k
utilidades generadas en el periodo, sugiero que sean relmbernd Q\ Y
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Adicionalmente se fueron consolidando otros clientes, que si blen es
cierto fueron menores, no tenemos la menor duda que se’ iran

acrecentando en la participacion de la venta global. :

Se cumplieron todas las metas propuestas organizativas tanto en lo
legal como lo administrativo y de produccion. Y a pesar de tener una
desercion importante de colaboradores, se consiguid mejorar la
produccion con menos personal, ello redundo en una buena
participacion de las utilidades por parte de los empleados.
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Objetivos v metas para el Ejercicio Fiscal del anio 2012

i

Como objetivo principal, esta Gerencia se plantea y pone a la
consideraciéon de los Seniores Socios el de consolidar a Maxfuncion S.A.,
como lider en el Servicio y Mantenimiento de equipos con energia CD en
la Ciudad de Guayaquil y aéreas de influencia en la Provincia del
Guayas.

Para lograr este objetivo, me propongo como meta lo siguiente:
1.- Conseguir un cliente nuevo mensual.
2.- Aumentar la venta en un 25% con respecto al periodo anterior.

3.- Aumentar el personal técnico en un 20% con control estricto en el
gasto corriente y bajar el costo de los insumos.

4.- Conseguir representaciones propias que tengan que ver
directamente con el giro del negocio.

5.- Ubicar un terreno de no mas de 200m2 que nos permita construir
nuestro taller y oficinas durante el periodo 2012/13.

Las metas propuestas con relacion al afo anterior son medianamente
atrevidas y audaces, pero creemos que con una administracion austera,
innovadora y moderna las podemos conseguir.
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Esperando que los Sefiores Socios aprueben este informe economg: Y~y
aprueben las metas y proyectos que esta Gerencia coun el con(‘@:r de
sus colaboradores se ha propuesto para este nuevo periodo fiséal 20

de ustedes con mis mas altos sentimientos de estima y agradec\:fmleﬁ%s
por la confianza dispensada, suscribo, 5 A\ O

(Liliana Phsquel P.

Gerente General
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