INFORME DEL GERENTE GENERAL
A los sefiores accionistas de TECMIFEL S.A.

Uando cumplimiento a las disposiciotss contempladas en la LEY DE COMPANIAS v con
las atribuciones estipuladas en la misma, en calidad de Gerente Administrador de |a
empresa TECHIFEL 5.4, ponge a usted y por su digno intermedlo, al de la JUNTA
GENERAL ORDINARIA DE ACCIONISTAS, an  considerasion  las  ESTADOS
FINANCIEROS correspondientes al Ejerciclo Econdmice del 2012, y para i efecto adjunto
enconiard:

Estado de Situacidén Financlera

Estado de Regultados integrales

Estado de Flujo de efective .

Estado de cambios en &l patrimonio

Netas a los esfados financieros

il

La empresa TECHNIFEL 5.A. sa dedica principaimente a dar servicio RELACIONADAS
CON LA PUBLICIDAD Y EL MERCADEO, rezlizando produccion y creacion de
exhibidores, muebles publicitarios en mdf, acrlico y metal, impresiones digitales y
adecuaciones ¥ mejoras de puntos de ventas.

Analizando los movimientos comerciales e ha obtenide ingresos en venltas por la cantidad
da 3 446,587.69 lagrando un incremento del 177% con relacion al afio 2011, nuestro mix
da ventas nos ha permitido obtenar, un margen brute del 80% vy lograr una utilidad neta de
$13,604.99, en el periodo que corresponde &) 3% dal total de venta.

Para mejorar la estrategia del negocio y obtener mejores resultados ya proyeciados en sl
praesupuestc ¥ plansacion estratégica del 2013 se ha incarporade al Ing. Pablo Meave
Busch que sara designado Gerente-General en el periodo 2013,

Contamos con un activo de $2071,908.34 v nusstra cartera de clientes astd conformada
por clientes consolidades como: Colgate Palmolive del Ecuador S.A, Industrias Lacteas
TON} S.A., Mead Johnson del Ecuador, etc. y constituida con un patrimenio neto de
$11,715.91

En resumen Tecnifel e 2012 hize fodos los gjusiss nocesarlos en la operacién que
permitiran algunos afies de huena cosecha para que posieriormente se vean los frutos,
contamos con una planeacién estratégica 2013-2015, |a compafiia sta enfocada en lograr
glevar |la rentabllidad, estamos :zigulendo de cerca a nuestros competidores para
reaccionar de manera Inmediata, si bien debemaos seguir mejorands a tedo nivel contames
con una estructura de profesionales acorde con el crecimlento de la compaiila v 1a calidad
del servicio. La ecuacion que hemos desarrollade para esta compalfiia v ia cual nos llevara
al eéxlto es la sigulente:

Ventas Rentables + Estrucivra Organizaclenal Optima + Calidad de serviciao= EXITO

Fara una mejor chesrvacion y profunde anglisls de lo ya Indicade, aprovecho [a

Corinh Loor Barrales
GER ENERAL



