
  

     
     

* INFORME DEL GERENTE GENERAL "+ 

A la Junta General de Accionistas y miembros del Directorio de 
Mediglobal S.A, 

En mí calidad de Gerente General cumpliendo con lo dispuesto en los estatutos sociales y la Ley de 
Compaltías pongo a su disposición el informe de gestión y adjunto los estados finaricieros con fecha de 
corte al 31 de diciembre del 2012 de la compatífa Mediglobal S.A. 

La empresa cumplió oportunamente con todos los pagos de impuestos exigidos por la ley y en lo referente a 
terceros hemos cumplido con todos los pagos de nuestras obligaciones de ley, manteniendo cordiales 
relaciones con nuestros profesionales, proveedores y con nuestros clientes. Todas las disposiciones 
acordadas y estipuladas por la Junta General de Accionistas y el Directorio se cumplieron a entera 
satisfacción, Durante el transcurso del año 2012, la gestión de ventas mantuvo un crecimiento sostenido 
buscando financiar la operación en forma consistente, tal como se aprecia en este gráfico. 
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El rubro de las ventas estuvo dirigido principalmente a la atención de pacientes con seguro médico 
(aseguradoras con planes de medicina prepagada) por ser un nicho importante de gran captación de 
servicios médicos. 

El crecimiento en ventas se debe a la gestión de incorporar nuevas cuentas con aseguradoras que 
contribuyeron al aumento del volumen de pacientes atendidos, Toda esta gestión comercial en conjunto 
con la calidad de prestación del servicio médico ha contribuido a posicionar y mantener la marca 
Mediglobal como una de las principales olíuicas ambulatorias de la ciudad de Guayaquil durante el año 
2012, 

Durante el transcurso del año 2012 se procedió a entregar la documentación necesaria para completar y 
concluir el proceso de aumento de capital ante la Superintendencia de Compañífas, quienes luego de una 
exhaustiva y detallada revisión han emitido informe favorable para autorizar el aumento de capital de la 
compatífa, *A la fecha de este informe se ha obtenido la respectiva escritura de aumento de capital 
debidamente aprobada por la Superintendencia de Compañías, , 

La Compañía procedió a registrar los ajustes contables relacionados con la aplicación de las Normas 
Internacionales de Información Financiera (NUF), siendo su ajuste neto al Patrimonio (Cuenta patrimonial 

“Adopción NIF por primera vez”) por el valor neto de US$ 916.328,12 el mismo que se origina 
principalmente por el reconocimiento del valor comercial de realización del terreno e instalaciones, según 
avalúo contratado por un perito avaluador independiente, El registro de este valor revalorizado ayuda a 
compensar las pérdidas acumuladas de ejercicios anteriores restaurando el valor nominal de las acciones. | 

Según el balance ustedes podrán observar que durante el año 2012 la empresa obtuyo una utilidad operativa 
de US$ 52.199,91 sobre la cual se calculó una Participación de los trabajadores (15% PTU) de US$ 
7.829,99 y un impuesto a la renta de la sociedad de US$ 18.160,77 (Tarifa 23% para el año 2012 aplicando 
beneficios y deducciones tributarias en la base imponible), quedando un saldo neto de US$ 26.209,15 a 
Tavor de los accionistas. Corresponde a los accionistas decidir sobre tal beneficio alcanzado, 

Finalmente para concluir, debo informar y sugerir que debido al crecimiento en atenciones médicas y 
posicionamiento alcanzado por la clínica es necesario incurrir en inversiones de nuevos proyectos tales 
como el aumento en nuevos equipos del área de imágenes (Tomógrafo, Resonador magnético, 
Densitómetro, renovar Ecógrafos), aumento o expansión en el área de consulta externa incorporando 
nuevas especialidades o duplicando las de mayor acogida, aumento o expansión en el área de Fisiatría, 
obtener la acreditación como UAA (Unidad de Atención Ambulatoria) del Instituto Ecuatoriana de 

Seguridad Social (1ESS) para aumentar el uso de la capacidad instalada en horarios de baja afluencia de 
pacientes particulares y de aseguradoras, entre otros. 

Para información detallada de los resultados y de la gestión administrativa de la Compañía, ruego a los 
Accionistas, remitirse al Balauce General y al Estado de Pérdidas y Ganancias, puestos a consideración, 
los mismos que demuestran claramente la situación económica y financiera de la Compañíla, 

Guayaquil, abril 15, 2013    


