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ING COMERCIAL. VICENTE JARAMILLO s. 

Los Rosales sín y Girasoles. Cumbayá 
  

Quito, 15 de abril de 2008 

Señores Accionistas TALLERES NISSAN S.A. 

De conformidad con los dispuesto por la Ley de Compañías y cumpliendo el encargo 
realizado por Ustedes, en mi calidad de Comisario, he procedido a revisar los libros sociales y 
los informes contables, encontrando que están debidamente llevados y actualizados, por la 
que me permito poner a su consideración el siguiente informe, que corresponde al período que 
concluyó el 31 de diciembre de 2007: 

1.- IDENTIFICACIÓN DE LA EMPRESA. 

La empresa está constituida en la República del Ecuador el 30 de noviembre de 1976, 
y Su actividad principal es la reparación de vehículos automotores. 

PRINCIPIOS Y/O PRACTICAS CONTABLES IMPORTANTES 

A continuación se resumen los más importantes principios y/o prácticas contables 
seguidas por la empresa, en la preparación de sus estados financieros en base 2 
acumulación, conforme a las NEC y los principios contables de aceptación generai 
establecidos o autorizados por la Superintendencia de Compañías. 

Bases de Presentación.- El balance general al 31 de diciembre de 2007, fue 
preparado de acuerdo con lo establecido en las disposiciones legales vigentes, a las 
NEC; los rubros que conforman el estado de resultados están preparados y 
presentados a sus costos históricos en dólares, los cargos por depreciación de la 
propiedad, planta y equipo; que se calcula en base al valor actualizado de tales activos 
desde 0 1/abril/00, 

a) INVENTARIOS 

Los inventarios finales de repuestos se han determinado sobre la base de 
valores promedios de adquisición, utilizando el método promedio. El casto 
de ventas se ha determinado sobre la base del método del inventario 
periódico. 

b) PROPIEDAD, PLANTA Y EQUIPO 

La propiedad y equipo se encuentran registrados a su costo de adquisición er. 
USD Dólares. La depreciación es calculada sobre valores actualizados. 
siguiendo el método de línea recta, en función de la vida útil estimada de los 
respectivos activos, que oscila entre 3 y 20 años, de acuerdo al siguiente 
detalle: 
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c) 

e) 

g) 
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Edificios 5% 

Muebles y enseres de oficina, herramientas 10% 
Equipos de computación desde el 2002 33% 
Maquinaría y equipo 10% 
Vehículos 20% 

JUBILACIÓN PATRONAL 

De acuerdo con las disposiciones del código de trabajo, se establece que los 
trabajadores y empleados tendrán derecho a ser jubilados por sus empleadores 
siempre y cuando hayan completado por lo menos 25 años de trabajo continuo 
o ininterrumpido, la compañía al 31/diciembre/07, tiene acumulado un valor 

de USD 172.416,84. 

FONDO DE RESERVA 

De conformidad con disposiciones legales vigentes la compañía está 
efectuando aportaciones al 1ESS, institución que ha asumido la 
responsabilidad de pagar al personal los beneficios que establece el código de 
trabajo por concepto de fondos de reserva y pensiones de jubilación. 

IMPUESTO SOBRE LA RENTA 

De existir utilidades, la compañía está sujeta al impuesto sobre la renta en et 
25%, después de la deducción de la participación a los trabajadores, o puede 
ser también en el 15%, si es que la Administración decide reinvertir sus 

utilidades. 

PARTICIPACIÓN DEL PERSONAL 

De acuerdo con las disposiciones legales vigentes. de existir utilidades, la 
compañía debe pagar a su personal la participación del 15%, antes de! 
impuesto sobre la renta. 

CAJA - BANCOS 
| 

corrientes de la compañía, cuyo saldo al cierre del presente ejercicio fue de: 
En esta cuenta se han registrado los valores recibidos lees en las cuentas 

| 

2007 2006 2005 

Caja 27.939,17 78.548,62 67.059,22 
Bancos 186.702,79  134.652,10  206.324,59 
  

TOTAL 214.641,96 213.200,72 273.383,81 
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4.- CUENTAS POR COBRAR: CLIENTES 

En esta partida se incluyen valores adeudados a la compañía y se resume de la 

siguiente manera: 

Los Rosales s/n y Girasoles. Cumbayá 

  

2007 2006 2005 

Cuentas por cobrar clientes 858.665,57 719.791,33 796.551,03 

Cheques protestados 7.355,16 7.121,09 7.600,74 

Provisión cuentas incobrables -189.328,73  -185.354,57 — -288.805,73 

TOTAL 676.692,00 541.557,85 515.346,04 
  

La provisión acumulada de dudoso cobro, representa el 21.86% del total de cuentas 
por cobrar clientes y durante el año 2007 se cargó a resultados un valor de USD $ 
3.974,16 

5.- INVENTARIOS 

  

  

  

2007 2006 2005 

Repuestos Nissan 450.168,90 462.335,27 627.452,55 

6.- OTRAS CUENTAS POR COBRAR 

En este rubro se incluyen las siguientes partidas: 

2007 2006 2005 

Préstamos y anticipos 233.763,97 134.456,92 139.962,01 

Pagos anticipados 356.909,94 345.681,37 353.350,67 

Otros activos corrientes 104.814,56 104,974,88 10.902,75 

TOTAL 695.488,47 585.113,17 504.215,4] 

7.- PROPIEDAD, PLANTA Y EQUIPO 

Este rubro se resume como sigue: 

, Activo Fijo No depreciable 2007 2006 2005 

y Activo Fijo Depreciable 1.569.158,23  1.392.111,05  1.979.427.40 

Depreciación Acumulada -765.723,19 — -595,248,85  -521.800.02 

803.435,04 796.862,20  1.457.627.47 
  

La depreciación cargada a resultados durante el año 2007 asciende a USD $ 
170.670.95 
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$.- PROVEEDORES 

El siguiente es un detalle de las obligaciones con los proveedores de bienes y 
servicios: 

2007 2006 2005 

PROVEEDORES 2.212.923,40  2.321.946,52 2.709.670.92 

El principal proveedor representa su relacionada Automotores y Anexos. 

9.- IMPUESTOS Y CONTRIBUCIONES SOCIALES POR PAGAR 

Este rubro se resume como sigue: 

  

2007 2006 2005 

impuestos por pagar 60.013,39 106.910,76 53.511,27 

Provisiones 134.587,66 133.698,23 117.995,61 

TOTAL 194.601,05 240.608,99 171.506,88 
  

10.- OTRAS CUENTAS POR PAGAR 

  

2007 2006 2005 

Anticipo clientes 72.162,01 28.279,76 24.928,39 

Otros Pasivos 43.827,18 31.504,67 62.908,10 

115,989,19 50.784,43 87.836,49 
  

11.- CAPITAL SOCIAL 

El capital social de la empresa al cierre del ejercicio es de USD 626.070.93. Durante 
el año 2007 no se produjo cambios en este rubro. 

12.- RESERVA LEGAL 

De acuerdo con las disposiciones legales vigentes, un mínimo del 5% de las utilidades 
anuales debe ser apropiado para una reserva legal hasta que el monto de ésta llegue 
por lo menos al 50% del capital social. Esta reserva no es disponible para la 
distribución de dividendos en efectivo a los socios, pudiendo capitalizarse en su 
totalidad. Debido a que la empresa registra pérdidas durante dos años consecutivos. 
este rubro no ha sufrido variación. 
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ANALISIS DEL SECTOR AUTOMOTOR 

La venta de vehículos bajó en el primer bimestre del año 2008. El incremento del Impuesto 

a los Consumos Especiales (ICE) ha influido en esa disminución. 

Entre enero y febrero, al menos un 10% de unidades nuevas dejó de venderse, Las 

estadísticas de la Asociación de Empresas Automotrices del Ecuador (Aeade) señalan que 

mensualmente en el 2007 se comercializaban, en promedio, 7 770 unidades. En cambio en 

este año llegaron a 7 000. 

Varios representantes de concesionarios e importadoras consultados coincidieron en que en 
los dos primeros meses del 2008 hubo el mismo número de compradores que el año 

pasado, pero adquirieron vehículos más baratos. 

Según los representantes del sector, el ICE afectó. Hasta el año anterior, este gravamen era 
del 5,15%, pero con la Ley de Equidad Tributaria cambió. Así los vehículos de hasta USD 
20 000 pagan el 5%, pero los de mayor precio cancelan entre el 15 y el 35%, según su 
costo. Además, el aumento del ICE influye en el cobro del Impuesto al Valor Agregado 
(IVA), pues para su cálculo se incluye el valor del vehículo más el ICE. 

El segmento de los vehículos 'premium' es el más afectado. La Aeade pronostica una caída 
del 50% en las ventas anuales. Según sus estadísticas en el 2007 se vendieron 359 unidades 
de este tipo. 

Clemente Ponce, presidente de la Aeade, señaló que este año no se venderán más de 
80.000 unidades, “lo que representaría una pérdida del 20% de lo que se preveía vender si 
no subían los impuestos”. En el 2007 se vendieron más de 90 000 carros. 

Fuente: ELCOMERCIO.COM (Ecuador) 

Ricardo Rosales, gerente Comercial de Automotores y Anexos, indica que ante la nueva 
realidad del mercado prácticamente no hay nada que hacer y más bien aspira a deshacerse 
paulatinamente de los autos de lujo. Entre las opciones que su equipo ha ideado está en 
importar autos de lujo, pero sin algunos accesorios para tratar de abaratar costos. 

Rosales mantiene una cierta calma debido a que el resto de vehículos que comercializa la 
empresa y menores a USD $ 20.000 no han sufrido caída en ventas. Al respecto, indica que e! 
primer trimestre de 2007 y comparando con el año anterior, a nivel general, el mercado se 
mantiene igual o incluso puede haber crecido levemente. De otro lado una decisión genera! 
del sector será reducir el margen de utilidad en algunos modelos de manera que se puedan 
captar más clientes y ganar por el volumen vendido. 
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ANALISIS FINANCIERO TALLERES NISSAN 

Los Rosales s/n y Girasoles. Cumbayá 

A finales de diciembre de 2007, la institución presenta las siguientes cifras económicas: 

  

  

  

  

  

  

  

  

  

                

CUENTAS 2007 % 2006 % 2005 Lo 

Ventas Netas 9.931.229,37] 100,00%| 9.147.952,09] 100,00%]| 8.892.486.21[ 100.00% 

Costo de Ventas 7.436.997,69| 74,88%] 6.882,125,17| 75,23%| 5.241.402.26]| 58.94% 

Utilidad Bruta 2.494.231,68| 25,12%| 2.265.826,92| 24,77%| 3.651.083,95| 41,06% 

Otros ingresos operacionales 0,001 0,00% 0,001 0.00% 0,001 0,00% 

Gastos de Venta 1.524,346,73| 15,35%| 1.355.166,23| 14,81%| 2.577.890,65| 28,99% 

Gastos Administrativos 780.148,001 7,26%|  800.059,67| 8,75%] 1.381.682.78| 15,54%; 

Utilidad Operacional 189.736.951 1,91%|  110.601,02/ 1,21%] -308.489,48] -3,17% 
Gastos Financieros 0,001 0,00% 0,00) 0,00% 2.163,31 0,02% 

Utilidad después de gastos financieros 189.736,95| 1,91%|  110.601,02| 1,21%]| -310.652,79| -3,49% 

ingresos no operacionales 21.971,52 0,22% 20.797.801 0,23% 20.912.544 0.24% 

Gastos no operacionales 4.659,20] 0,05%; 3.526,93) 0,04% 491,65] 0,01% 

Utilidad neta AIP 207.049,27] 2,08%j  127.871,89] 1,40%)j -290.231,90| -3,17% 

CUENTAS 2007 2006 2005 

Activo Corriente 2.036.991,33 1.802,207,01 1.920,397.81 

Pasivo Corriente 2.523.513,64 2.622.339,94 2.969.014.29 

Activo Total 3.435.046,39 3.308.317,36 3.557.619,35 

Pasivo Total 2.695.930,48 2.776.250,72 3.087.571.00 

Utilidades del período 207.049,27 58.329,64 -290.231.90, 

Patrimonio 739.115,91 532.066,64 470.048.55 

2007 2006 2005 

INDICES FINANCIEROS 

Liquidez 0,81 0,69 0,65 

Endeudamiento 78,48% 83.92% 86,79% 

Rentabilidad 28.01% 11.06% 61,75%, 

Rotación de inventarios 21,79 24,18 43.10 
Rotación de cartera 24,53 21.31 25.40 
  

Rentabilidad 

  
A partir de 2005 la empresa demuestra una clara recuperación de sus resultados, pues durante 
los dos últimos años se han registrado utilidades y la rentabilidad muestra tendencia creciente. 

Las utilidades antes de participación e impuestos en el 2007 fueron de USD $ 207.049.27 
(USD $ 127.871.89 en el 2006) que representan el 2.08% en relación con los ingresos 
(1.40% en 2006). 

La empresa registra ingresos netos por USD 9.931.229.37 durante el año 2007, con un 
crecimiento del 8.56% respecto de las ventas registradas en el año 2006, nivel satisfactoria si 
consideramos que ha superado el nivel inflacionario del año. El principal rubro fue la venta 
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de repuestos que representó el 60.88%, servicios de enderezada y pintura 11.20%, servicios 

de mantenimiento y otros aportaron con el 27.92%. 

El costo de ventas asciende a USD $ 7.436.997.69, representa el 74.88% de los ingresos y 
corresponde al costo de repuestos, materiales y mano de obra, dejando una utilidad bruta de: 

25.12%. 

El nivel de gastos de venta en el período 2007 ascienden a USD $ 1.524.346.73 y representan 
un 15.35% de los ingresos. Destacan dentro de este rubro, comisiones tarjetas de crédito. 
arriendo de locales, leasing y depreciaciones. Se puede observar un mejor control de estos 
gastos cuyo peso sobre las ventas ha disminuido considerablemente en relación al 2005 en 

que se registraron pérdidas. 

El rubro gastos administrativos asciende a USD $ 780.148, representando un 7.86% del tota! 
de ingresos. De igual manera los principales componentes son sueldos y beneficios. 

provisión para cuentas incobrables 

Liquidez 

La empresa tiene capacidad para generar fondos y atender la operación normal del negocio, lo 
que le ha permitido obtener un promedio mensual de ingresos de USD $ 827.602.45. Estos 
fondos han sido canalizados al pago de facturas a proveedores, pago de sueldos y beneficios. 
pago de servicios, leasing de maquinarias, etc. Durante el periodo 2005-2007 Talleres Nissan 
no incurre en endeudamiento bancario, lo que respalda su posición de liquidez y para lo cua: 
la flexibilidad en el pago de cuentas a relacionadas representa un importante apoyo. 

Los inventarios muestran una buena rotación (21.79 días) y consecuentemente su aporte a las 
ventas ha sido significativo. 

De igual manera la cartera tiene una adecuada recuperación (24,.53 días), siendo su principa: 
fuente la recaudación los cobros a través de las tarjetas de crédito. En períodos anteriores la 
empresa tomó decisiones sobre la cartera que mantuvo problemas, por lo que su situación 
actual es buena. 

Endeudamiento 

Talleres Nissan S.A. ha mejorado sus niveles de endeudamiento, actualmente es del 78.48%, 
el más bajo de los tres últimos años. Aadicionalmente hay que considerar que 82.08% de la 
deuda corresponde a financiamiento por parte de su relacionada Automotores y Anexos tanto 
en la provisión de repuestos como fondos para expansión de la actividad de Talleres Nissan. 

En lo que corresponde al financiamiento de actividades de expansión, Talleres mantiene 
con Ayasa cuentas por pagar sobre las cuales es necesario una reclasificación a cuentas no 
corrientes y adicionalmente una definición sobre su tratamiento, ya sea para procesos de 
capitalización o plan de pagos. 
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Resumen Financiero 

Como se puede observar los indicadores financieros de Talleres Nissan tienen ur 
comportamiento positivo y muestran una clara recuperación de las pérdidas registradas hasta 
el 2005. La empresa presenta mejores en los índices de liquidez, endeudamiento y 
rentabilidad. Su relación con la marca Nissan y Renault, sumado a la importancia que tiene e: 
servicio post-venta en las ventas del sector, le permitirán mantener crecimiento en el nivel de 
Operaciones. 
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COMENTARIOS SOBRE ASPECTOS LEGALES Y ADMINISTRATIVOS 

Y 

Y 

Considero que la administración de Talleres Nissan durante el ejercicio 2007 ha 
cumplido con las normas legales, reglamentarias y estatutarias pertinentes. 
Los libros sociales: Acta de Juntas Generales y de reuniones del Directorio, libros de 
Acciones y Accionistas y talonario de acciones, son llevados de conformidad con la 

Ley y las disposiciones emanadas de la Superintendencia de Cías. 
Talleres Nissan cuenta con los soportes de documentos y comprobantes necesarios 
para respaldar y documentar las transacciones. 
Se puede deducir de lo anteriormente citado, que la empresa maneja un plan de 
cuentas adecuado y se ajusta a los principios de contabilidad generalmente aceptados. 
Todas las cuentas contables tienen su respectivo anexo que respalda sus movimientos 
De acuerdo con la revisión, Talleres Nissan no tiene procesos judiciales, en los 
ámbitos tributario, societario o laboral. 

El balance general y el Estado de Pérdidas y Ganancias, reflejan razonabiemente la 
situación económica de la empresa y muestran una clara recuperación de la situación 
económico y financiera. 
La empresa tiene estrecha relación con el sector automotor y la marca Nissan. 
considerada una de las principales del mercado, lo que permite mantener sus 
perspectivas de crecimiento en el futuro. 

Este informe ha sido preparado siguiendo los lineamientos aconsejados por el Respectivo 
Reglamento emitido por la Superintendencia de Compañías. 

Con los antecedentes expuestos, recomiendo a la Junta General Universal Ordinaria da 
Accionistas, aprobar en todas sus partes los Estados de Situación y de Resultados que 
presenta la Gerencia. 

Por la colaboración brindada por el Gerente, Contador y personal administrativo que me 
permitió realizar de una manera Óptima mi trabajo, expreso mi agradecimiento: así como a 
los Señores accionistas por la confianza dispensada. 

Aprovecho la oportunidad para reiterarles mis sentimientos de respeto y aprecio. 

Atentamente, 

      

ng Com. Vicente Jayámillo S. 
A 17-2374 

  

 


