
Informe del  gerente

A los señores Accionistas y Junta Directiva de
COMERCIAL MOLINA PROAÑO S.A. CMP

Respecto a la ventas

2012 2011
Ventas Netas     873,158.33          673,999.13 

    873,158.33          673,999.13 

Respecto  al comparativo de la ganancia bruta antes de gastos
Los indicadores sobre los ingreso netos nos dieron el siguiente resultado

ganancia bruta antes de gastos       60,771.18            75,150.06 
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La Maná-Ecuador

En mi calidad de Gerente General y en cumplimiento a la función que se me asigna el
numeral 4 del Art. 321 de la Ley de Compañías, cúmpleme informarles que he examinado el
balance de la Compañía al 31 de Diciembre del 2012 y el correspondiente estado de resultados,
los flujos de efectivo, la el estado de evolución del patrimonio, que le es relativo por el año
terminado en esa fecha.

Un análisis de las tendencias de ventas es una revisión de las mediciones relacionadas con las
ventas o indicadores claves de rendimiento durante un período de tiempo específico. El
período puede ser a corto, mediano o largo plazo. Las tendencias en las ventas pueden subir,
bajar o permanecer sin cambios como es el caso del los periodos analizados.



Se ha dado cumplimiento a las disposiciones del Directorio y Junta general de Accionistas.

El gerente a la directiva

DIEGO FERNADO MOLINA PROAÑO
GERENTE GENERAL

09 de Septiembre  del 2013
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Informe del  gerente

La Maná-Ecuador

Se han presentado las declaraciones de Impuesto a la Renta y se ha cumplido con los otros
impuestos y obligaciones de ley.

Por lo expuesto someto a consideración la aprobación final del balance general de a, al 31 de
Diciembre del 2012 y el correspondiente estado de resultados por el año terminado en esa
fecha.


