
INFORME DE GERENCIA DE LA COMPAÑÍA DEJNILLARD S.A.” DENTRO 
DEL EJERCICIO ECONOMICO 1 DE ENERO AL 31 DE DICIEMBRE DEL 
2007. 

Señores Accionistas: 

Dentro del ejercicio del cargo de gerente que ostento en la compañía, cumplo con 
informar a ustedes lo siguiente: 

Después de realizar los tramites legales de constitución de nuestra compañía, se inicio 
los procesos de regularización ante los diferentes órganos de control tales como: SRI en 
lo referente a la actualización del RUC y emisión de comprobantes de venta, Seguro 
Social para sacar el Numero Patronal, y permisos Municipales de funcionamiento asi 
como del Cuerpo de Bomberos. 

Inmediatamente se procedio a contratar dos supervisores de ventas uno para cada zona, 
y el correspondiente personal administrativo y de ventas . 

En nuestro objetivo principal de trabajo que era la provisión de bases celulares para los 
locutorios, se hicieron ingentes esfuerzos para conseguir proveedores del exterior, tal es 
el caso que se logro importar dos muestras de China pero lastimosamente estas no 
pasaron la prueba de calidad ante el operador celular. 

Descartándose por esta razón esa línea de negocio se inicio una nueva que es 
convertirnos en distribuidores de Alegro, para lo cual se firmaron los contratos 
respectivos y se procedió a aperturar dos locales comerciales tanto en Quito como en 
Guayaquil, requisito que es exigido por la operadora para mantener el contrato. En el 
local de Quito se instalo un servicio de Internet con 4 maquinas y 3 locutorios, el 
mismo que empezo a funcionar el 5 de diciembre del 2007. 

Luego de realizar la capacitacion a nuestro personal, se procedio a realizar la primera 
compra recien a finales de diciembre, aunque un poco extemporaneo por retrasos de 
nuestro proveedor se vendieron las primeras mercaderias para fin de año, por lo cual 
nuestras ventas registradas en el balance que ustedes podran observar son infimas. 

Para cumplir las obligaciones de la operadora se tuvo que acudir al prestamo de capital 
de otros inversionistas y a comprar la mercaderia a credito, por lo cual nuestro balance 
muestra un cierre con cuentas por pagar a proveedores del 97% sobre el pasivo, valor 
que refleja un alto endeudamiento que es natural por ser nuestra empresa totalmente 
nueva.          
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En nuestro estado de resultados se puede observar que mientras los ingresos por ventas 
fueron muy bajos, se tuvo que afrontar la compra de mercaderia y los pagos de salarios 
administrativos, por lo cual obtenemos una perdida en el ejercicio de casi 6000 USD, 
cifra que aunque un poco alta es normal para nuestra etapa de operación. 

Estamos seguros que para el 2008 nuestros ingresos empezaran a equiparar nuestros 

gastos, y que al menos en este año vamos a tener un valor sino positivo en nuestras 
ganancias, al menos muy cercano al punto de equilibrio, ya que estamos concientes que 
nuestro producto es de lento crecimiento y no se puede exigir una respuesta rapida del 
mercado en aceptación por lo que se espera con las estrategias adecuadas al menos 
llegar al punto de equilibrio. 

Estoy convencido que los trámites que he tenido que realizar en el cumplimiento de mi 
función, han sido enmarcados dentro del aspecto moral y legal, y buscando siempre el 
crecimiento y bienestar de nuestra empresa, con toda transparencia para satisfacción de 
todos los que componemos el capital social de esta compañía. 
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