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En cumplimiento a lo que manda la Ley, cumplo con informar respecto de las 
actividades por el período económico 2010 

Nos propusimos trabajar en forma y llegar a nuestros clientes con excelentes 

propuestas, ubicando sus necesidades a nuestros productos, y lo conseguimos, 

siendo así como, nos estamos posicionando en el mercado y adquiriendo una 

muy buena calificación por cumplir con sus expectativas. 

En Junta General de socios se decidió optar por acciones agresivas, llegar al 

cliente, conocer sus necesidades y ofrecerla opciones de óptima calidad y 

excelente servicio. Competir en precios y calidad, y llevarle al cliente el 

producto al lugar donde él lo requiera. 

  

de gran importancia el hecho de contratar personal apto e idóneo en las áreas 

que asi lo requirió, es así como, escogimos para el área de ventas a personas 

con gran empuje y dinamismo, con poder de convicción y criterio formado, 

quienes se comprometieron para con nosotros en crear la fuerza de ventas con 

un gran sentido de cooperación, capacitación y entrega. 

resultados anuales, En éste año de actividades, logramos posicionamos en el 

mercado; nuestros ingresos fueron por un monto de $ 133,299.28 y aunque 

nuestros costos y gastos ascienden a $ 133,196.11 dejándonos una utilidad 

muy pequeña de $ 103.17, nos hemos mantenido y esperamos superarnos para 

el próxima año.



  

arrastrando de años anteriores, tal como se lo hizo con la utilidad generada el 

año anterior. 

para el siguiente ejercicio económico. Para el próximo ejercicio económico, 
recomiendo mantener un catálogo de los productos que podemos ofertar a 

nuestros clientes, sin necesidad de precisamente tenerlos en stock, debido a 

que los productos que vendemos, rápidamente caen en caducidad y son 

reemplazados por nuevas versiones y modelos más actuales. Ya conocemos y 

manejamos el mercado local y en base a ello, traer lo que tenga más salida y 

en menor tiempo, y así evitar el tener que abaratar costos para deshacernos de 

inventarios que entren en obsolencia. 

Agradezco la siempre presta colaboración del personal y los Directivos por la 

confianza en mi depositada para dirigir ésta empresa, lo cual ha sido un reto 

con muchas expectativas y satisfacciones. 

Con toda lo expuesto, pongo en consideración de la Junta, los Estados 

Financieros par el ejercicio económico 2010. 

Atentamente, 

VITA 
atrició Jacho Rivadeneira 

Gerente 
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