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De mi consideracion:

Reciban un cordial saludo de quien suscribe. El presente documento tiene
como objeto informar a ustedes a cerca de las ACTIVIDADES Y GESTION DEL ANO
2014, entre las cuales a continuacién destaco:

AREA ADMINISTRATIVA

e Implementacion y manejo de sistema contable contifico al 100%
capacidad.

e Generacion y manejo de Informes de flujo de efectivo y estados
financieros in house.

e Implementacion de sistemas y aplicaciones tecnoldgicas para un
mejor manejo de la informacidn: Uso de Base Camp y aplicaciones en
Google, Streak CRM.

e Optimizacién de recursos mediante una mejor calificacién y seleccidn
de proveedores de importacion.

e Optimizacion de recursos y costos operativos al introducir ventas por
medio del Incoterms CFR

e Reduccién de costos operativos con trasladé a nueva oficina.

Creacidn de la Metodologia UCM

e Creacion de OKR con metas trimestrales.




DEPARTAMENTO TECNICO

e Desarrollo de metodologias M3 para fabricacién de equipos.

Estandarizacion de equipos y lineas.

e Ejecucion de proyectos mediante sistema Basecamp, proveedor y
clientes.

e Elaboracion de Planes de servicio.

e Venta de Planes de servicio técnico que significaron el comienzo de un
ingreso fijo mensual.

e Desarrollo de listas de repuestos por mdquinas con precios PVP para

su facil venta.

Desarrollo de RQF para cotizaciones

Implementaciéon de herramientas como autocad

implantacion de maquinas en layouts y disefios

Implementacion de disefio de lineas

Creacion de estudio de capacidades y programacion de produccion

segun requerimiento kg/h para dimensionar la capacidad de equipos y

tiempos de cumplimientos del programa.

e Capacitacion en Siemens y mejor entendimiento y manejo en PLC y
pantallas touch

e [nstalacion de equipos con éxito y maquinas funcionando en clientes
como Lifeproducts, Sherwin Williams, Sika, Basesur, La Oriental,
Operfel.

DEPARTAMENTO COMERCIAL

e La empresa cuenta con maquinas funcionando que sirven como
proyectos paralelos para multiples industrias, siendo estos clientes
una importante referencia comercial.

e Creacion de bases de clientes potenciales

e Manejo de clientes por medio de CRM

e Nueva imagen comercial, presentacion de la empresa.

No me quema mas que darles las gracias, por la confianza y su apoyo.

Seguiremos implementando nuestra estrategia de crecimiento y nos enfocaremos en
fortalecer mas nuestras relaciones con los clientes, el desarrollo de nuevos servicios,
desarrollo del drea técnica y comercial que se involucre en la captaciones y desarrollo
de proyectos.
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