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Guayaquil, 20 de noviembre del 2007. 

INFORME DE GERENCIA 

En primer lugar debo informar que en términos generales 
pienso que se cumplió con el objetivo al menos para el primer 
año, aperturando distribuidores y mayoristas con los cuales se 
sostiene la compañía a pesar de no obtener utilidades, pero si 
hemos creado una cartera de- clientes que será la base para 
una segunda fase. Esta serla implementar un equipo de 
ventas para poder llegar al “consumidor final con asistencia 
técnica, un mejor servicio lo cual nos permitiría mejorar 
nuestros porcentajes de utilidad: Y Volumen de ventas para ser 
más viable la compañía. 

   
Es importante anotar. que hay que, iniciar esta.segunda fase del 
proyecto para. “ser más: «competitivos. yA que nuestra situación 
actual se limitá únicamente a mantener un stock pero sin 
ningún servicio, ni asistencia técnica. 

Como la empresa es riueva, estamos. :en proteso de mejorar 
las ventas y. el: control 'intemo' * mediánte políticas y 
procedimientos que nos permitan tener un mejor control de 
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