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Señores: 

ACCIONISTAS DE LA COMPAÑÍA MAXITRAVEL MAYORISTAS DE TURISMO S.A. 
Presente.- 

De mi consideración: 

Cumplo con dar a conocer el informe de labores de mi gestión dentro de la Compañía 
MAXITRAVEL durante el ejercicio fiscal 2008. en mi calidad de Gerente General. 

En primer lugar debo dar gracias por la colaboración del personal operativo y administrativo, 
con quienes conjuntamente hemos logrado posesionar a la Empresa en el lugar indicado como 
una verdadera Mayorista de primera categoría este esfuerzo ha dado lugar a que refleje el 
incremento considerable en ventas que figura en los Estados Financieros. 
Así mismo se ha normado la mayor parte de trámites a fin de que la Empresa este con todos los 
permisos y autorizaciones por parte del Ministerio de Turismo, S.R.I, IESS, Municipio, etc. 
se refleja en la Balances. . 
Los Gobiernos extranjeros a los cuales hemos dirigido nuestro producto también han sido 
copartícipes al darnos el apoyo necesario para nuestros turistas. 
Así mismo el problema con Tame lo hemos superado al 100% y este momento tenemos una 
garantía por la seriedad con la que manejamos y superamos los inconvenientes anteriores. 

La inversión realizada en publicidad ha dado excelentes resultados como también la aplicación 
de procedimientos y estrategias agresivas, hemos reorganizado el departamento de Operaciones, 
como también hemos estructurado un programa contable completo a fin de que tengamos con 
eficacia y a tiempo los resultados ya que los movimientos de facturación son a diario y 
constantes. 

Las disposiciones de la Junta General han sido cumplidas fielmente. 

RELACION LABORAL: 

En el aspecto laboral se incrementó personal tanto en Operaciones como en Contabilidad, 
debido al inmenso volumen de ventas que especialmente en la época de temporada se dio, cada 
uno cuenta con su registro al IESS y su contrato de trabajo, no tenemos novedades de 
importancia manteniendo una buena relación con el personal, 

Es mi objetivo fundamental continuar durante cl año 2009 con las estrategias de Ventas las 
visitas a las provincias, realizando acuerdos con las Agencias de Viajes dando el soporte 
necesario para que nuestro producto sea el mejor del mercado. 
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