
Quito DM, 29 de Marzo de 2016 

Señores 
Junta General de Socios 
DALAG CIA. LTDA. 
Ciudad.- 

De mis consideraciones: 

Daniel Narváez Pacheco, en mi calidad de Presidente de la compañía DALAG CIA. LTDA, me 
permito presentar el informe anual de gerente en relación con el ejercicio fiscal 2015. 

Pongo a vuestra consideración el presente informe anual de actividades correspondiente al 

año 2015. 

1.- El año 2015 fue muy importante para el crecimiento empresarial, el mismo que se desarrolló 

con normalidad, presentándose consolidación de la compañía. Al ser una productora y 

distribuidora de bebidas no alcohólicas y alimentos, nuestro enfoque en este año fue dirigido al 

crecimiento en participación de mercado, y a la consolidación de las operaciones de la 

empresa 

2.- Los logros alcanzados en el ejercicio se encuentran dentro de las metas y objetivos 

propuestos. 

3.- He cumplido con todas las disposiciones emanadas por la Junta General de Socios. 

4.- Se consolido el proceso productivo, al establecer una política de costos eficiente y 

estrechando acuerdos con nuestros proveedores. 

5.- Se amplio la cartera de clientes, lo mismo que nos ha permitido estar presentes 
efectivamente a nivel nacional, adicional estamos a punto de cerrar nuevos negocios. 

6.- Al cierre del ejercicio del año 2015 el negocio de la comercialización de bebidas no 
alcohólicas bajo la marca Be Light, arrojó los siguientes resultados: 

Utilidad del Ejercicio de $2,355.37 

6.- De los estados financieros de la compañía se presenta una utilidad para el ejercicio 2015 

de (dos mil trecientos cincuenta y cinco con treinta y siete centavos) dólares americanos. 

Considero conveniente que la totalidad de las ganancias se reinviertan en la compañía. 

7.- Recomiendo a la Junta General adoptar las siguientes acciones para cumplir los objetivos 

del año 2016 (Año siguiente). 

7.1. Buscar nuevos proveedores lo que nos permita ser mas competitivos en costos 

7.2. Ampliar la cartera de clientes nacionales y extranjeros a fin de alcanzar un crecimiento 

sostenido en ventas 

7.3. Implementar programas de control de procesos y fin de alcanzar una mejor eficiencia 

en la asignación de recursos 

Atentamente, ! 
7 

1 LP E EN 

SA ll 
Daniel Nárvaez Pacheco 
REPRESENTANTE LEGAL 
DALAG DRINK AND FOODS CIA. LTDA.


