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En el afio 2017 las ventas de Griinenthal Ecuatoriana alcanzaron USS 48,7 Millones, lo

que significo un decrecimiento en relacién al afio anterior del 16.1% en valores.

Este afio la Compafiia no llegé a un acuerdo en la renovacion del contrato de distribucion
con la empresa Janssen Cilag, eliminando el portafolio de esos productos. Este cambio

nos llevd a buscar una estructura optima en el darea comercial y de marketing.

Nuevamente el Gobierno revisé los precios de algunos de nuestros medicamentos entre
los que se destacan Mesulid y Gianda. Nuestros esfuerzos se centraron en mantener

nuestra participacién de mercado en unidades.

La linea de distribucién (MSD} asi como las ventas menores de productos Bayer se

registraron tan sélo en los primeros meses del afio para agotar stock.

En su constante busqueda por mejorar la rentabilidad, la compafiia realizé un cambio
en las condiciones comerciales entregadas a los grandes distribuidores, redujo
sustancialmente la cantidad de producto obsoleto y ajusté los inventarios de la muestra

médica, lo que contribuyd a mejorar nuestro desempeiio financiero.

Griinenthal Ecuatoriana ocupé la posicién 8 dentro del mercado ético sin leches
{(corporaciones) con una participacion en el mismo de 4.0% y con un indice de evolucion

de 102 para los productos promocionados en el periodo.

El aflo 2017 concluyé para la empresa con un resultado positivo de USD 1,577,779.
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