Ouito, 28 de Marzo 2017

INFORME DEL GERENTE GENERAL DE GRUNENTHAL ECUATORIANA

CORRESPONDIENTE AL ANO 2016

En e afio 2016 las ventas de Grinenthal Ecuatoriana alcanzaron USS 57 Millones, lo que significd un
crecimiento en relacidon al afo antersar del 7.5% en valores.

Este afo se implementd la nueva lista de precios fijada por el Decreto 400. La afectacién més
imponante fue al producto Zaldiar con un -13% de decrecimiento en precio, nuestnos esfusrios se
centraron en mantener su participacion de mencado en unidades.

Se destaca el erecimiento del producto Mesulid, con un 26% frente al afio anterior, debido a que fue
considerado como producto liberada v no tuwo fjacion de precio.

La limea de distribucidn {M50] tuve un decrecimiento con relacion al afio anterior de 26% en valores.

En la linea Janssen ¢ producto mas importante en cuanto a la contribucidn en ventas netas (valones)
fue Remicade que representa ol 8% de las ventas totales de Grinenthal,

Grinenthal Ecuatoriana ooupo la posicion 7 dentro del mercado Stco sin leches (corporaciones) con
una participackin en ¢l mismao de 4.1% v con un indice de evolucién de 105 en el periodo,

Otra de las dreas estratégicas de nuestra empresa es Salud de la Mujer con fos productos Belara,
Glanda y Famidal, su crecimeento contra el afo antedor fug de 18%. Nuestros principales
competidares en éste segmento son Bayer y Tecnofarma con agresivas campafias promocionales v
fuertes inversiones.

El afio 2016 ¢concluyd para la empresa con wn resuliado neto de USD US55 92 1056 de pérdida.
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