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Guayaquil, Abril 29 de 2010

Sefiores

JUNTA GENERAL DE ACCIONISTAS
CORPECEL S. A.

Presente.

Estimados sefiores:

Tengo a bien presentar a ustedes el informe anual de la compaifiia, cuya responsabllldad administrativa
la he ejercido como su Representante Legal durante el afio 2009.

ENTORNO POLITICO-ECONOMICO DEL PAIS
Durante el afio 2009 la economia del Pais siguié siendo inestable e insegura como en el afio 2008.
El sector industrial no ha realizado inversiones importantes.

SITUACION PARTICULAR DE LA COMPANIA
A continuacién paso a exponer las situaciones que se han presentado en relacién al ejercicio en
mencién.

Como en los ejercicios econdémicos de los afios 2007 y 2008 hemos seguido manteniendo la linea de
crédito de $300,000.00 por parte del Banco Bolivariano y hemos mantenido nuestro crédito con nuestro
principal proveedor del exterior General Electric por el monto de $100,000.00 a 60 dias de la fecha de
factura.

En el area comercial hemos atendido la recepcién de solicitudes de compras y presupuestos de
productos eléctricos y tableros industriales, asi como de equipamiento.

En el afio 2009 hemos iniciado nuestro acercamiento al mercado dei sector hidroeléctrico Ecuatoriano,
habiendo realizado un acuerdo con la compafiia DELTA-DELFINI para de forma conjunta atender a este
sector que actualmente tiene varios proyectos para potencias menores. Conjuntamente logramos la
concesién de un proyecto para el Concejo Provincial del Carchi con la empresa Hidromira en la cual
DELTA suministra la turbina con el equipamiento mecanico y CORPECEL suministra el equipamiento
eléctrico y su instalacion para una potencia de TMW.

En el drea comercial hemos definido una estrategia con ia empresa CIRCUTOR quien tiene actualmente
para el territorio Ecuatoriano un ejecutivo de promocion para apoyar la venta de los Dlstnbmdores
siendo Corpecel un distribuidor que puede canalizar ventas de una importante gama de sus
tengan aplicacién de ingenieria y fabricacion de tableros eléctricos.

Hemos continuado con nuestra politica de solicitar anticipos de obra para la fabrlcaclén de table \
eléctricos, proyectos e importaciones expresas, lo cual nos proporciona buena parte de la Iqu
necesaria para poder enfrentar los gastos de importacion y de fabricacion inmediatos:

En la venta comercial de componentes hemos mantenido la politlca de crédito a 30 dias‘fecha ctuta

para materiales que disponemos en stock y en la venta de servicios mantuvimos una cobrar&nxta de
contado y crédito a la terminacioén de obras.




La empresa ha mantenido la gestién durante todo el afio para seguir registrdndose como proveedor en
las distintas empresas privadas y en las Instituciones, politica que continuaremos en el afio 2010, asi
como la intervencion en los concursos publicos del Estado mediante las subastas electronicas inversas.

El afio 2009 tuvo los siguientes resultados comerciales:

RUBROS VALOR US$ [ PORCENTAJE
COMPONENTES ELECTRICOS INDUSTRIALES $ 250,413.58 18%
PROYECTOS $ 495,011.90 35%
|TABLEROS VARIOS $ 109,853.93 8%
|PLANTAS ELECTRICAS Y SERVICIO DE MANTENIMIENTO $ 72,444.00 5%
VENTAS A LA LLAVE (PROYECTOS, TABLEROS, SERVICIOS) $ 326,894.80 23%
SERVICIOS TECNICOS DE GENERACION $ 131,134.34 9%
SERVICIOS ELECTRICOS DE INSTALACION $ 20,649.99 2%
TRANSFORMADORES Y OTROS EQUIPOS $ 0.00 0%
TOTAL $ 1,415,402.54 100%

El promedio de venta mensual fue de $117,950.21.

Es importante indicar que en el afio 2009 la venta de proyectos eléctricos fue mucho menor debido al
estancamiento de la economia industrial, la falta de inversion repercute directamente en la cifra de venta.

En el Gltimo trimestre del afio 2009 pudimos captar 6rdenes relacionadas con proyectos eléctricos y
fabricacién de tableros que pasan al 2010 para ser facturados en el periodo del primer semestre en un
monto de $446.455.78.

Hemos concluido el afio 2009 con un inventario de materia prima y productos terminados en el orden de
$491,843.60 que basicamente radica en las mercaderias importadas que son requeridas para poder
cumplir con las contrataciones del Gltimo trimestre mas inventario basico para la atencién de solicitudes a
Clientes.

La cartera de Clientes alcanzd la cifra de US$67,679.39 que se produce con las ventas de recuperacion
a corto plazo lo cual esta dentro de nuestras proyecciones.

Con respecto al pasivb Bancario de corto plazo, el Balance refleja un nivel de endeudamiento menor con
el Banco Bolivariano que termina con $135,000.00 a fines del 2009, habiendo sido necesario realizar
préstamos a nuestra filial La Llave para cumplir con los niveles de financiamiento que requerimos.

Para el afio 2010 se tiene el plan de cambiar el pasivo de corto plazo por un pasivo de largo plazo a 3
afios con una Institucién Financiera local.

Con respecto al patrimonio de la empresa, se implementé el aumento de capital a $400,000.00 siendo
actualmente el patrimonio neto $155,812.72 después de rebajar las pérdidas de los ejercicios anteriores
y la pérdida del afio 2009 que ascendi6 a $81,686.74.

Las expectativas para el afio 2010 a pesar de la situacion politica e inestabilidad que vive el Ecuador, las
mantenemos optimistas, esperando alcanzar una cifra de venta superior al US$2,300,000.00 cuyas
principales lineas de productos sean proyectos, tableros, servicios técnicos y comercializacién a través
de La Liave, que nos permita tener una mejor rentabilidad del ejercicio y una mejor participacién en el
mercado eléctrico-industrial y de la construccion. No descartamos la posibilidad de realizar ventas de
generacién que contribuyan a incrementar la cifra global mejorando la rentabilidad.

Sin otro particular, me suscribo.
Muy atentamente,

*TdeG.




