Guayagquel, Abril 10 del J018

De conformidad con lo que divpone 1a Ley, v de acuerdo al reglamento segin resalucidn Mo 92-1-
4-3-D013 de septiembre 18 de 19932, presento el informe del resultado de las actividades de
CASTEK 5.A. durante el ejercicio economico del afio 2017.

11 afa 2017 mejord en relacion al periodo antenor gue cerro con utilidad de USS9.497 55

Nuestros resultados en el computo final de ingresos, costos y gastos tuvo una utilidad neta de
LS578.586,00 debido principatmente &

Relscidn Ingrosos y Gastos:

o [l Margen Bruto se incrementa &n 2017 (de 25.66% en 2016 4 33.30% en 2017), coma
resultado de un gran esfuerzo en mantensr mejores precios

& Los Ingrésos por Ventas aumentaron USS 417.044,20 en relacidn al periodo 2016

" Los Costas de lod Productos disminuyeron &n USS 223.574.20 aumentando el Mangen de
Utilidad Bruta en un 7,64% en relacion al petiodo 2016
Lot Gastos Operacionales subieron USS 494.307,19 en relacion al penodo 2016,
S¢ Castigo Cartera Vencida por USS 68.215.41

Como estrategia a seguir para el 2017 estan:

« [l lomalecimiento de fa distnbucidn de productos de fabricacidn local. Extas lineas
coriumen menor capital de trabajo v uon de mayor rotackin y son complementarias & la
lineas principales de nuSLtno ASEOCO |

o Continuar con |4 estrategia de concentracion en importacitn de productos de mayor
rentabilidad para poder ajustar los ingresos finales a recibr. Estamos reforrando la
comerciairacdn de Lineas técmicas, que son mas especializadas y nos generan mayor
margen imponsndo y abriendo lineas mas técnicas, de mayor margen.  Esto nos va a
permitic aumentar nuestras ventas en 2 segmentn industrial de nuestros clientes y
aumentar la rentabilidad global d=| negodio.




= Trabajar n una estrategia de penetracidn del mercado Industrial  Queremos expandi
nuestra base de cliemes Industriales para incorporar clientes que no han sido atendidos
hasta ahora o gque han deéjade comprarnos; adicionalmente, implEmentaremas una
estrategia de penetracion en los clientes actuales.

» Mejorar la continuidad de importackén de producto, logrands reduccion de f2lta de stock
&n algunas ineas do producto.

e Cambios en la estructurs comercial para lograr la cobertura requerida en el mercado. Se
ha creado un departamento de coentas claves para concentran nuestra stencion y mejorar
los resultados con los clientes mas imporantes,  Adicionalmente se ha re-estructurado el
mostrador y ka exhibicidn del local para mejorar ta venta de clisntes de mostrador,

Alentamente,
HMLM
Vicepresidente




