
Quito, 29 de marzo de 2017. 

INFORME ANUAL DE INDUSTRIA DE ENVASES DE CARTÓN Y ARTESANÍA 
AZIZ NOÉ MUCARZEL CIA LTDA. “INDECA” 

Es un placer el dirigirme, Ustedes señores socios para dar el informe del año de 2016. 

Dentro de un informe de actividades de la empresa no se puede olvidarla situación 
politico-económica del medio en que se vive. En el año que terminó la situación: 
politica ha sido dificil principalmente por la desconfianza creada por cl gobiemo. 
ecuatoriano al no tener reglas claras pura las empresas principalmente en el árca 
mposttva, ya que las están cambiando constantemente. Todo este panorama complica. 
mucho las actvidades industriales y económicas cn nuestro país, lo quese demuestra en 
un crecimiento muy bajo con respecto a los passes vecanos, pero siempre estaremos 
dispuestos a superar estos escollos que se han convertido en situaciones del diario vivr. 
Adicionalmente nos tocó vivir donde se prepararon las condiciones electorales, para las 
«elecciones que se deberán realizar en en muevo año, 

En el aspecto interacional encontramos que el fue valor del dólar americano con 
relación a otras monedas, a nivel mundial ocasionó que el costo de la materia prima se 
mantuviera, Por otro lado, al exist desconflanza en el país la compra a crédito e la 
materia prima sc ha ido complicando, lo que da como resultado la imposibilidad de 
conseguir nuevos proveedores y la limitación de los cupos de parte de os proveedores 
actuales 

Durante ete año continuamos con la distribución de cartulina, pero pese a que el valor 
de la moneda del vecino país se mamuvo, los precios subieron, por lo que nos tocó 
buscar nuevos proveedores para la cartulina, los que se encontraron cn el Asa, 
permitendonos sr mas competstwos en los productos que corresponden a esta matena. 

prima. Es importante anotar que la venta de matera prima fos en pequeña escala, pues 
Juego de n haber vendido nada el año amero, ha sido dificil retomar as ventas en el 
año 2016. Adicionalmente la demanda de los productos terminados que 
vradicionalmente hemos fabricado bajó durant este año dado principalmente por el 
cambio de materia prima que ralizaron nuestros principales clientes, por lo que nos. 

vimos obligados a bajar os precios para reactivar la ventas. 

Comparando los balances, podemos ver que las ventas dereceron en un 27.5% 
respecto al año anterior, que nos indica que la empresa no consiguió los objetivos 
planteados por lo que se deben tomar medidas urgentes que permian como minimo, 
detener el decrecimiento de las ventas para poder pensar en un crecimiento de las 
musmas En cuanto ala rentabilidad, en este año se presentaron tidad quejaron. 
en un 8) respecto al año anterio, porcentaje que está dado po las bajas ventas. El 
plazo de cobranza promedio ha disminuido de 285 dias a 10.1 días que se da 
principalmente porque hemos realizado una eficaz gestión de cobranza



 


