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Es un placer el dingime, a Ustedes sefores sncios para dar el informe del afo de 2016

Dentra de un informe de actividades de la cmpresa no se puede olvidar ln situacidn
politico-econamica del medio en que se vive. En el afo que termind la situscion
politica ha sido difieil principalmente por la desconliansa creada por ¢l gobiemo
ecuatoriane ol no fener reglas claras para los empresas principalmente en ol drea
impositiva, va que las estan cambiando constantemente.  Todo eate panorama complica
mucho Lis actividades industriales v econdmicas en nuesino pais, lo que se demuesira en
un CTECHRICHID M hjnmtmﬁu:hnpsﬁhm o sicmpre estaremos
dispuestos a superar estos excollos que sc han comvertido en siluaciones del diano vivir
Adicionalmente nos 1006 vivir donde s prepararon las condiciones electorales, para las
elecciones que s¢ deberdn realizar en en nueevo aflo

En ¢l aspecto imemacional encontramos gue el fuene valor del doler amencano con
relacion a otras monedas, a nivel mundial ocasiond que el cosio de |n matena prima se
mantuviera. Por otro lado, al existir desconfianza en el pais, la compra a erédito de la
maleria prima s¢ ha ido complicando, lo que da como resultado la imposibilidad de
conseguir nuevos proveedores v la hmitacion de fos cupos de pare de los provesdores
actuales

Durante este afio continuamos con | distribuckdn de cartulina, pero pese a que el valor
de la moneda del vecino pais se mantuve, los precios subieron, por lo que nos loco
buscar nueves proveedores para |2 cartuliza, Jos que se emcontraron em el Asia,
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prima Es importante anotar que la venta de materia prima fue en pequefia ¢scala, pues
luwego de no haber vendido nads ¢l afio anterior, ha sido dificil retomar las ventas en el
afio 2016,  Adicionalmentc lo demands de los producios terminados que
radicionalmente hemos fabricado bepo duranie esie afio dado principalmente por l
cambeo de materia prima que realizaron nuestros principales clientes, por lo que nos
vimos obligados a bajar los precios pars reactivar las ventas,

Comparando los balonces, podemos ver que las ventas decrecieron en un 27.5%
respecto al aflo anterior, que nos indica que la empresa no consiguid los objetivos
plantzados por lo que se deben tomar medidas urgentes que permilan como minimo
detener ¢l decrecimicnto de las ventas para poder pensar en un crecimicnto de las
mismas. En cuanto a la rentabilidad, en este aflo se presentaron utilidades que bajaron
en un 48% respecto al aflo anterior; porcentaje que esth dado por las bajas ventas. EI
plazo de cobranza promedio ha disminuido de 285 dias a 10.1 diss que s¢ da
prncipalmente porque hemos realizado una eficaz pestion de cobranza



El indice de¢ liquidez de la empresa estd en el valor de 0.77, valor que es infenor al del
afio anterior y que nos indica que ¢l riesgo de la empresa ha subido, pero que todavia
falta trabajar en este sentido con el fin de llegar al promedio del sector industrial en ¢l
que Nos Movemos.

Como dato importante se anota que fodas las obligaciones con los empleados,
proveedores y el Estado han sido cumplidas en las fechas correctas, lo cual nos da un
buen nombre para consepuir créditos qQue pueden ser bancarios o de proveedores.
Igualmente con los proveedores extranjeros hemos cumplido a cabalidad, por lo que se
ha logrado mantener los montos aprobados de crédito.

En el presente afo, tenemos que realizar todas las LESHONES necesarias que nos permitan
conseguir nuevos clientes, para lo cual se deberdn fortalecer los lazos comerciales con
los proveedores cn el extranjero ademas de buscar nuevos proveedores que estén en la
capacidad de entregar materia prima a buenos precios v en fechas adecuadas. Para
mejorar las ventas intemas, en producto terminado, debemos conseguir clientes para la
maquina de microcorrugado que no se ha podido trabajar normalmente durante ¢l afio
que termind, lo cual ha creado una capacidad instalada no aprovechada, y que con un
trabajo normal nos permitird mejorar tanto las ventas como las utilidades de la empresa

Por dltimo quiero dar un especial agradecimiento, a los empleados primeramente
Quienes has demostrado su compromiso para lograr que la empresa cumpla con sus
objetivos v a todas las personas que han hecho posible que s¢ pueda seguir caminando
hacia adelante v llegar a mejores resultados para ¢l proximo afio.




