
INFORME DE GERENCIA 

Quito, 14 de marzo 2013 

Señores accionistas reciban un cordial saludo, me corresponde reiterarles que todas las 
acciones y actividades ejecutadas por esta administración, han estado y estarán 
encaminadas a lograr el crecimiento de CORPORACION EMPRESARIAL 

ECUATORIANA S.A. Definido en el Estatuto Vigente y los reglamentos doy fe que 
se han cumplido con rendimiento altamente satisfactorio.. 

ANTECEDENTES.- 

1.- COMPORTAMIENTO DEL ENTORNO POLÍTICO ECONOMICO 
La situación económica que vive el país, bajo el presente régimen y las condiciones 
económicas implantadas por políticas del gobierno actual elevación de impuestos para 

los implantadores de licores, Es menester indicar que para que la economía adquiera los 
estándares necesarios de confianza empresarial, debe fijarse una proyección o tarea de 

comercialización, por ello deben establecerse políticas viales para facilitar la venta de 

de licores, es una causa que afecto en un porcentaje las ventas de este año. 

OPERACIÓN.- 

Las ventas en relación al año 2011 fueron $708268.88 como se refleja en sus balances 
generales. Dicho aumento en ventas para el año 2012 fueron de $1,0611,111.38 
resultado que refleja debido a la promoción que se tuvo que implantar para posesionar 
en el mercado un nuevo producto, el cual se abasteció en gran cantidad por las 

importaciones realizadas durante este año 2012, permitiendo crear así promociones 

que captaron la atención de consumidor final. Con esta estrategia se pretende incentivar 
a los clientes ofertando cantidad calidad y precio que beneficiara en el crecimiento de 
ventas para el año 2013. 

Las perspectivas para el año 2.013 también dependerán fundamentalmente de las 

medidas que adopten el gobierno para neutralizar las amenazas internas y externas para 

lograr la estabilidad económica a los importadores dentro del país. 

La tarea fundamental de esta administración para el próximo año es estabilizar 
estrategias comerciales que son el pilar esencial para el éxito de nuestras nuevas 
proyecciones a futuro y realizar nuevos canales de distribución y comercialización de 
nuestro portafolio. 

Atentamente, 

 


