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A los Señores Accionistas 

FIBA MEDICAL 

De mi consideración: 

De acuerdo a lo estipulado en el Art. 10 del Estatuto Social de la Compañía, me es grato 
someter a su consideración en calidad de Gerente el Informe de Gerencia, 
correspondiente al año 2007. 

Considerando la difícil situación política del país, la inestabilidad que creó el cambio de 
la Constitución por la Asamblea, la devaluación del dólar frente al euro y otras 
monedas, pensamos que nuestro panoramas de ventas para el año 2007 seria muy 
complicado; sin embargo, tuvimos un repunte extraordinario en las ventas (US$ 
324.470.38), con relación al año 2006 (US$ 97.492.29), esto se debió en gran parte a 
que Fiba se va posicionando en el mercado y adquiriendo cada día mayor prestigio, todo 
esto ha causa de nuestra fuerza de ventas, publicidad, participación en Congresos 
médicos dentro y fuera del país, servicio post venta, servicio técnico y la seriedad que 
nos caracteriza, así como el apoyo que nos han brindado las casas que representamos. 

Hemos tenido un incremento significativo en gastos de viáticos para el servicio técnico 
y ventas, mismo que se justifica con el volumen de ventas de equipos así como en 
reparación y mantenimiento. 

En cuanto a suministros podemos ver que mo ha habido ningún crecimiento, esto 
especialmente a que existe mucha competencia y contrabando, adicionalmente que 
nuestro proveedor no siempre tiene un stock del producto, dejándonos muchas veces 
sin tener producto para vender, por esta razón, nuevamente indico que sería muy 

beneficioso si Fiba pudiera hacer directamente la importación sobre todo del Papel 
Sony.       
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Como podrán darse cuenta en el Balance, tenemos un repunte muy significativo en 
cuanto a Arrendamiento de Equipos, lo que justifica plenamente la adquisición de los 
equipos que se hizo el año anterior. 

Adicionalmente, y considerando que se terminó de cancelar las cuotas del préstamo para 
la compra del vehículo Volskwagen Golf, adquirimos en el mes de Julio un vehículo 

Gran Vitara 3 puertas año 2002, que nos era indispensable para el departamento técnico, 

lo hicimos con un préstamo del Banco del Pacífico, financiado a dos años plazo, esta 

adquisición se hizo en vista del alto rubro que se mantenía en arrendamiento de 

vehículos. 

Cabe indicar que en el mes de febrero 2007 se hizo una cesión de participaciones de la 

Sra. Mercedes Torres y Sr. César Alarcón Ramos, a favor del Sr. César Alarcón Torres, 

quedando el mencionado señor como nuevo socio de la Compañía, según consta en el 

Acta de la Junta General Universal de Socios del 5 de febrero de 2007. 

Considerando el rubro de ventas, tenemos una utilidad del Ejercicio 2007 antes del 15% 

de US$ 7.328.69, siendo US$ 1.099.30 el monto que se repartirá entre los trabajadores, 

que bien lo merecen por su cooperación para el buen desempeño de la Compañía. En 

cuanto a los socios, quiero sugerir que nos se haga el retiro de las utilidades, ya que es 

necesario tener suficiente disponibilidad para la importación y financiamiento de los 

equipos. 

De lo arriba mencionado, se desprende que el Año 2007 fue muy productivo para la 

Empresa, tenemos al momento algunos ofertas presentadas que se podrán concluir 

satisfactoriamente en el 2008. 

Pongo a su consideración el presente Informe y Balance, en caso de que requieran 

alguna aclaración al respecto, estaré gustoso de atenderlos. 

Atentamente, 
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